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Streszczenie: Zagrożenie niewypłacalnością i niewypłacalność są kategoriami prawa upa-
dłościowego i naprawczego, natomiast zagrożenie kontynuacji działania jest pojęciem uży-
wanym w rachunkowości. Pomimo pewnych wspólnych cech, terminy te różnią się między 
sobą w tak znacznym stopniu, że można odnotować przypadki ogłoszenia upadłości jedno-
stek, które z ekonomicznego punktu widzenia nie miały zagrożenia kontynuacji działania. 
W artykule omówiono rozbieżności pomiędzy prawem upadłościowym a rachunkowością, 
wskazując jednocześnie wspólną platformę dla obydwu norm prawnych. Jednocześnie po-
stawiono i udowodniono tezę, że w obecnym stanie prawnym ogłoszenie upadłości jednostki 
może nie mieć żadnego związku z jej rzeczywistą sytuacją ekonomiczno-finansową. Pod-
stawą ogłoszenia upadłości jest bowiem uznanie dłużnika za niewypłacalnego, a stan ten 
występuje wówczas, gdy nie spłaca on wymagalnych zobowiązań pieniężnych. 

Słowa kluczowe: upadłość, niewypłacalność, zagrożenie kontynuacji działania, zagrożenie 
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1. Wstęp 

Zakończenie działalności przez jednostkę gospodarczą wskutek ogłoszenia jej upa-
dłości1 należy uznać za rozstrzygające zdarzenie świadczące o nieodwracalnym 
niepowodzeniu możliwości funkcjonowania podmiotu w otoczeniu gospodarczym. 
W krajowym porządku prawnym funkcjonują dwie kategorie sądowego postępo-
wania związanego z zagrożeniem bytu prawno-ekonomicznego jednostki: postę-
                                                      

1 W artykule używa się zamiennie pojęć „upadłość” i „bankructwo”. 
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powanie naprawcze w razie zagrożenia upadłością oraz upadłość [PUiN 2003]. 
Pierwszy przypadek to postępowanie zapobiegające upadłości, natomiast drugi 
można określić mianem upadłości właściwej (sensu stricto), która może przyjąć 
dwie formy: upadłości z możliwością zawarcia układu z wierzycielami lub upadło-
ści likwidacyjnej. Upadłość z możliwością zawarcia układu dotyczy sytuacji, gdy 
przedsiębiorca jest niewypłacalny, ale dostrzega się jeszcze szansę spłaty długów 
wskutek rekonstrukcji warunków ich realizacji. Upadłość likwidacyjna ogłaszana 
jest wówczas, gdy przedsiębiorca jest niewypłacalny i nie rokuje nadziei na spłatę 
zobowiązań nawet w warunkach odrębnego i nadzorowanego przez sąd porozu-
mienia z wierzycielami. W takiej sytuacji dochodzi do spieniężenia jego majątku w 
celu spłaty długów lub w wyniku tzw. układu likwidacyjnego, podczas którego 
wierzyciele dzielą się majątkiem dłużnika. 

Rachunkowość jest systemem informacyjnym, który ukierunkowany jest na 
dostarczanie informacji retrospektywnych o dokonaniach gospodarczych jedno-
stek, przy czym ocena tych zjawisk umożliwia także analizę poziomu ryzyka przy 
podejmowaniu decyzji mających wpływ na zjawiska przyszłe [Nowak (red.) 2010]. 

Ogłoszenie upadłości, w zależności od formy prawnej podmiotu, może nastąpić 
wyłącznie na wniosek jego uprawnionego reprezentanta lub wierzycieli. Postano-
wienia w tej sprawie wydają wyspecjalizowane wydziały gospodarcze sądów rejo-
nowych, a zasadniczym kryterium branym pod uwagę przed wydaniem orzeczenia 
o upadłości jest sytuacja ekonomiczno-finansowa dłużnika. Decyzja ta jest podej-
mowana zarówno na podstawie danych ujawnionych w sprawozdaniach finanso-
wych, jak i szczegółowych informacji zawartych w księgach rachunkowych jed-
nostki. Stan ten pozwala na stwierdzenie, że gdyby nie było rachunkowości, prawo 
upadłościowe i naprawcze (PUiN) nie mogłoby funkcjonować w takim zakresie, w 
jakim faktycznie obowiązuje. Związki rachunkowości z PUiN są więc bezpośred-
nie i nierozerwalne, a pomiędzy nimi występuje sprzężenie zwrotne. Z jednej stro-
ny prawo upadłościowe i naprawcze jest uzależnione od informacji dostarczanych 
przez rachunkowość, a z drugiej rachunkowość tak kształtuje swój system infor-
macyjny, aby możliwe do uzyskania dane były przydatne do oceny ryzyka niewy-
płacalności lub stwierdzenia tego stanu. 

W artykule postawiono tezę, że w obecnie obowiązującym porządku prawnym, 
dominująca część jednostek gospodarczych nie jest zagrożona niewypłacalnością, 
ale spełnia wprost warunek niewypłacalności w rozumieniu PUiN, co powinno je 
sytuować wśród dłużników upadłych, chociaż jednocześnie te same jednostki mogą 
nie wykazywać oznak zagrożenia kontynuacji działania. Tak daleko idące przy-
puszczenie może wydawać się kontrowersyjne lub wręcz absurdalne, ale rozstrzy-
gnięcie postawionego problemu ma istotne znaczenie nie tylko dla samych jedno-
stek gospodarczych, lecz również dla biegłych rewidentów badających sprawozda-
nia finansowe, których jednym z obowiązków jest ocena możliwości kontynuacji 
działania badanego podmiotu [MSRF 570… 2009]. W praktyce gospodarczej moż-
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na spotkać sytuacje, gdzie w krótkim czasie po zweryfikowaniu sprawozdań finan-
sowych i zawarciu w raporcie z badania stwierdzeń o braku zagrożenia kontynuacji 
działania jednostek sądy gospodarcze ogłaszają ich upadłość. 

Inspiracją do napisania niniejszego artykułu były przykłady z życia gospo-
darczego, w szczególności pochodzące z praktyki opiniodawczej autora, wykonu-
jącego ekspertyzy zlecone przez sądy gospodarcze, natomiast dowód postawionej 
tezy przeprowadzono w oparciu o analizę obowiązujących norm prawnych, w tym 
orzecznictwa sądowego oraz komentarzy i literatury uzupełniającej z zakresu pra-
wa upadłościowego i naprawczego. 

2. Niewypłacalność jako podstawa ogłoszenia upadłości 

Generalna zasada regulująca ogłoszenie upadłości jest zawarta w art. 10 PUiN i 
stanowi, że upadłość ogłasza się w stosunku do dłużnika, który stał się niewypła-
calny. Interpretacja powyższej normy upoważnia do stwierdzenia, że niewypłacal-
ność jest stanem faktycznym, wyrażonym w czasie dokonanym. A zatem, nie moż-
na mówić o zagrożeniu niewypłacalnością, skoro niewypłacalność już zaistniała. 
Prawo upadłościowe i naprawcze jednoznacznie stwierdza, że dłużnika uważa się 
za niewypłacalnego, jeżeli: 

1) nie wykonuje swoich wymagalnych zobowiązań pieniężnych (art. 11 ust. 1) lub 
2) jego zobowiązania przekroczą wartość majątku, i to nawet wówczas, gdy na 

bieżąco zobowiązania te wykonuje. Warunek ten odnosi się do osób prawnych i 
jednostek organizacyjnych nieposiadających osobowości prawnej, którym odrębne 
przepisy przyznają zdolność prawną (art. 11 ust. 2). 

Obydwie podstawy niewypłacalności są od siebie niezależne, co w praktyce 
oznacza, że upadłość dłużnika może zostać ogłoszona wówczas, gdy ziści się która-
kolwiek z przesłanek [Adamus (red.) 2012]. 

2.1. Pierwsza przesłanka ogłoszenia upadłości: niewykonywanie wymagalnych 
zobowiązań pieniężnych 

W doktrynie prawa panuje pogląd, że pierwsza przesłanka ogłoszenia upadłości jest 
równoznaczna z utratą płynności, ponieważ odnosi się do sytuacji, gdy dłużnik nie wy-
konuje wymagalnych zobowiązań pieniężnych [Adamus (red.) 2012]. Z takim stano-
wiskiem można się zgodzić pod warunkiem, że dłużnik chciałby, ale nie może spłacać 
zobowiązań z powodu braku środków pieniężnych, nie zaś wskutek świadomego dzia-
łania polegającego na tym, że środki pieniężne posiada, lecz z bliżej nieokreślonych 
przyczyn długów nie spłaca, jednocześnie ich nie kwestionując. 

W jednym z wyroków Sąd Najwyższy wyjaśnił, że wymagalność jest stanem, 
w którym wierzyciel ma prawną możliwość zaspokojenia przysługującej mu wierzy-
telności. Jest to stan potencjalny, o charakterze obiektywnym, którego początek zbie-
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ga się z chwilą uaktywnienia się wierzytelności. Jeżeli początek wymagalności nie jest 
ściśle oznaczony, wymagalność następuje z chwilą wezwania dłużnika do zapłaty [SN 
1991]. W związku z powyższym logika, a także ekonomiczny punkt widzenia pozwa-
lają przypuszczać, że miernikiem opisującym spełnienie pierwszej przesłanki upadłości 
powinien być wskaźnik opisujący relację dostępnych jednostce środków pieniężnych 
do wymagalnych zobowiązań, a wartość wskaźnika powyżej 1,0 powinna prowadzić 
do wniosku, że jednostka o takiej charakterystyce jest wypłacalna. 

Na gruncie prawa upadłościowego i naprawczego nie jest jednak najważniejsze 
to, czy dłużnik może spłacić zobowiązanie, ale to, czy spłacał swoje wymagalne 
zobowiązania pieniężne. Liczba mnoga odnosząca się do pojęcia „zobowiązanie” 
oznacza, że wystarczy nie zapłacić dwóch wymagalnych zobowiązań, aby sąd 
uznał dłużnika za niewypłacalnego. 

Wojewódzki Sąd Administracyjny w Lublinie w wyroku z 29 stycznia 2008 r. 
wskazał, że „Przez niewypłacalność rozumie się niewykonywanie przez dłużnika 
ciążących na nim wymagalnych zobowiązań, co stwarza podstawę ogłoszenia w 
stosunku do niego upadłości. Nieistotne jest, czy nie wykonuje on wszystkich zo-
bowiązań, czy też tylko niektórych z nich. Nieistotny jest również rozmiar niewy-
konywanych przez dłużnika zobowiązań, bowiem nawet niewykonywanie zobo-
wiązań o niewielkiej wartości oznacza jego niewypłacalność” [WSA 2008]. Zapa-
trywanie to powtórzył Wojewódzki Sąd Administracyjny w Bydgoszczy w wyroku 
z 8 września 2009 r., orzekając, że niewykonywanie zobowiązań o niewielkiej war-
tości oznacza niewypłacalność w rozumieniu art. 11 ust. 1 PUiN [WSA 2009]. 

W związku z jedną z ostatnio wydanych ekspertyz przez autora niniejszej pu-
blikacji sąd gospodarczy, prowadząc postępowanie dotyczące odpowiedzialności 
członka zarządu spółki kapitałowej za wyrządzenie szkody wierzycielowi, uznał za 
datę niewypłacalności dzień niespłacenia drugiej faktury, pomimo to, że stan środ-
ków pieniężnych w kasie i na rachunku bankowym dłużnika wielokrotnie przewyż-
szał kwotę wymagalnych i niezapłaconych w terminie zobowiązań. Dodać przy 
tym należy, że jednostka była podmiotem rentownym, a wartość jej kapitałów wła-
snych była dalece dodatnia. Potwierdzało to zasadę, że dla zaistnienia stanu niewy-
płacalności nie ma znaczenia przyczyna niewykonywania zobowiązań, ale wyłącz-
nie fakt niepłacenia wymagalnych długów. 

Reasumując powyższe rozważania, należy stwierdzić, że stanu niewypłacalno-
ści w myśl art. 11 ust. 1 PUiN nie można określić poprzez wyznaczenie wartości 
wskaźnika, nawet przy najbardziej rygorystycznych kryteriach, ale w oparciu o 
szczegółowe badanie ksiąg rachunkowych dłużnika. Nadmienić także należy, że 
prawo upadłościowe i naprawcze posługuje się datą zaistnienia niewypłacalności i 
zgodnie z art. 21 ust. 1-3 PUiN zobowiązuje dłużnika do złożenia wniosku o upa-
dłość w terminie dwóch tygodni od tej daty pod rygorem odpowiedzialności za 
szkody wyrządzone wierzycielom. 
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2.2. Druga przesłanka ogłoszenia upadłości: nadmierne zadłużenie 

Alternatywna przesłanka ogłoszenia upadłości jest zawarta w art. 11 ust. 2 PUiN i 
odnosi się do osób prawnych oraz m.in. do handlowych spółek osobowych. We-
dług tej normy dłużnik zostanie uznany za niewypłacalnego, jeżeli jego zobowią-
zania przekroczą wartość majątku, przy czym drugorzędne jest, że zobowiązania te 
może spłacać na bieżąco. Przepis art. 11 ust. 2 PUiN nie przywołuje zobowiązań 
wymagalnych, lecz ogół zobowiązań. Wprawdzie w art. 12 zawarto fakultatywną 
negatywną przesłankę, upoważniającą sąd do oddalenia wniosku o upadłość, to 
jednak oddalenie nie jest obowiązkiem sądu, ale możliwością, z której sąd jedynie 
może skorzystać, co zresztą nie zwalnia dłużnika z obowiązku poddania pod ocenę 
sądu tego stanu, gdy on wystąpi. 

Rozpatrując problem nadmiernego zadłużenia, należy podzielić pogląd H.Buk, 
która uważa, że pojęcia „kapitał własny”, „fundusze własne”, „aktywa netto” oraz 
„wartość przedsiębiorstwa” w rozumieniu art. 11 ust. 2 PUiN są synonimami, a 
sposób obliczenia wartości kapitałów własnych powinien odpowiadać zasadom 
stosowanym w rachunkowości [Adamus (red.) 2012]. Za bilansowym ujęciem i 
wyceną według norm rachunkowości przemawiają sformułowania PUiN odwołują-
ce się wprost do zasad sporządzania bilansu jednostki, ale jednocześnie orzecznic-
two sądowe wyklucza sprawozdanie finansowe jako źródło umożliwiające ustale-
nie nadmiernego zadłużenia. 

W jednym z wyroków Sąd Najwyższy stwierdził, że upadłości nie usprawie-
dliwia „mechaniczne porównanie sum bilansowych bez oceny struktury pozycji 
biernych majątku”, zwłaszcza gdy są to zobowiązania krótkoterminowe, typowe 
dla współczesnej działalności gospodarczej [SN 2006]. Podobne stanowisko wyra-
ził Wojewódzki Sąd Administracyjny we Wrocławiu, który orzekł, że porównanie 
wartości bilansowych nie pozwala ustalić, czy zaistniała przesłanka niewypłacal-
ności jednostki, ponieważ niezbędna jest rzeczywista ocena jej kondycji, a pojęć 
„zobowiązań” i „majątku” nie należy utożsamiać z pojęciami aktywów i pasywów 
[WSA 2013]. Zdaniem sądu, przez pojęcie aktywów należy rozumieć ogół składni-
ków majątkowych w ujęciu wartościowym, będących własnością przedsiębiorcy, a 
z kolei pasywa to źródła finansowania aktywów, do których sąd ten zaliczył: kapi-
tały własne, zysk oraz zobowiązania wobec innych jednostek. 

Trudno zgodzić się z tak nieprecyzyjnym zdefiniowaniem i rozwiązaniem pro-
blemu, chociażby ze względu na fakt, że wynik finansowy jest elementem kapita-
łów własnych, a w aktywach jednostki mogą być ujmowane rzeczy niebędące jej 
własnością. Zobowiązania to – zdaniem sądu – długi będące składnikiem stosunku 
zobowiązaniowego, a majątek to mienie, czyli własność i inne prawa majątkowe. 
Przeczy to wcześniejszej definicji aktywów podanej przez ten sam sąd, w tym sa-
mym wyroku, która dotyczyła wyłącznie własności, a nie innych praw majątko-
wych. Nie można zgodzić się również z tezą, jakoby bilans miał jedynie walor po-
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rządkujący majątek przedsiębiorcy według jego źródeł finansowania, a stan prze-
kroczenia wartości zobowiązań w stosunku do majątku „można uznać za podstawę 
ogłoszenia upadłości tylko wtedy, gdy powstała w ten sposób strata jest wyższa od 
niepodzielonego zysku z lat ubiegłych, pod warunkiem że jest ona większa od ca-
łego kapitału własnego” [WSA 2013]. Uznając niezawisłość sądów i wykładnię 
zawartą w cytowanym fragmencie wyroku, należy zauważyć nie tylko nieścisłości 
terminologiczne, ale także deprecjację rachunkowości, zwłaszcza w zakresie doty-
czącym zasad uznawania oraz wyceny aktywów i pasywów. 

Zasady wyceny pozycji bilansowych w warunkach zagrożenia kontynuacji 
działania ujęto w art. 29 ustawy o rachunkowości, ale w praktyce sądy mogą po-
dejmować decyzje o ogłoszeniu upadłości w oparciu o sprawozdania finansowe 
sporządzone jak dla jednostek kontynuujących działalność oraz o dokumenty uzu-
pełniające, którymi są m.in. zestawienia zobowiązań [Ustawa z dnia 29 września 
1994]. Jeżeli dłużnik jest w stanie wykazać, że wartość jego majątku jest wyższa 
niż podana w sprawozdaniu, sąd może uwzględnić podane wartości w ogólnym 
wykazie strony czynnej i biernej bilansu. W obecnym stanie prawnym brak jedno-
znacznych wskazówek w PUiN co do zasad obliczania wartości składników mająt-
kowych sprzyja chaosowi interpretacyjnemu i decyzyjnemu, chociaż instrumenty 
dostępne w ustawie o rachunkowości wydają się czytelne i jednoznaczne. 

3. Zagrożenie niewypłacalnością 

Zagrożenie niewypłacalnością jest uregulowane w rozdziale czwartym PUiN i 
zgodnie z art. 492 ma miejsce wówczas, gdy „pomimo wykonywania zobowiązań 
przez przedsiębiorcę, według rozsądnej oceny jego sytuacji ekonomicznej jest 
oczywiste, że w niedługim czasie stanie się niewypłacalny” [PUiN 2003]. Stroną 
inicjującą postępowanie naprawcze jest zagrożony przedsiębiorca, a sąd może ze-
zwolić na wszczęcie tego postępowania na podstawie oświadczenia, uzupełnionego o 
dokumentację obejmującą m.in. plan naprawczy. Celem postępowania naprawczego 
jest ochrona przedsiębiorców przed upadłością i przywrócenie im zdolności do kon-
kurowania na rynku. Cel ten jest zbieżny z interesami zarówno restrukturyzowanego 
podmiotu, jak i jego wierzycieli. Podobnie jak w przypadku niewypłacalności, rów-
nież stan zagrożenia niewypłacalnością nie został sformułowany przez ustawodawcę 
w sposób czytelny i jednoznaczny, co skutkuje małym zainteresowaniem ze strony 
praktyki tym sposobem restrukturyzacji [Adamus (red.) 2012]. 

Bezwzględnie obowiązującym warunkiem wszczęcia postępowania na-
prawczego przez sąd jest „wykonywanie zobowiązań”. Z chwilą gdy przedsiębior-
ca zaprzestałby spłaty zobowiązań wymagalnych, zaistnieją przesłanki zobowiązu-
jące go do złożenia wniosku o upadłość, a nie oświadczenia o rozpoczęciu postę-
powania naprawczego. W rzeczywistości gospodarczej trudno jednak wyobrazić 
sobie sytuację, aby reprezentanci jednostki składali wnioski o ogłoszenie upadło-
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ści, posiadając np. dwie niezapłacone w terminie faktury. Wątpliwości te miał 
również Sąd Rejonowy w Łomży, który zatwierdził układ z wierzycielami przed-
siębiorcy realizującego postępowanie naprawcze. Zdaniem tego sądu, fakt sukce-
sów restrukturyzacyjnych przedsiębiorcy prowadzącego w tym okresie działalność 
gospodarczą w niezmniejszonym rozmiarze oraz spłata znacznej części zobowią-
zań stanowiły podstawę zatwierdzenia układu. W uzasadnieniu sąd zaznaczył, że 
obowiązujące prawo upadłościowe i naprawcze nie zawiera jakichkolwiek wska-
zówek interpretacyjnych, zwłaszcza w odniesieniu do tego, jakie wskaźniki lub pa-
rametry pozwoliłyby na „rozsądną” ocenę ekonomiczną. Ponadto literalna wykład-
nia przepisu art. 492 PUiN jest „oderwana od realiów rynku i obrotu gospodarcze-
go w Polsce”, ponieważ większość przedsiębiorców ma chwilowe opóźnienia w 
regulowaniu bieżących zobowiązań. Odmiennego zdania był jednak Sąd Okręgowy 
w Białymstoku, który orzekając w drugiej instancji, odmówił zatwierdzenia ukła-
du, argumentując swoje stanowisko tym, że skoro przedsiębiorca nie spłacił zobo-
wiązań wobec jednego z wierzycieli, nie spełniał warunku zagrożenia niewypłacal-
nością, lecz był niewypłacalny [Adamus (red.) 2012]2. 

Pomimo jednoznacznej wskazówki ustawowej, nakazującej „rozsądną ocenę 
ekonomiczną”, problem ten nie został w najmniejszym stopniu objaśniony w PU-
iN. W tym miejscu należy podzielić pogląd I. Dukiela i J. Pałysa, że owa rozsądna 
ocena nie powinna być formułowana poza stwierdzeniem określonego konkretnego 
stanu rzeczy, bez pomocy prawidłowego, opartego na zasadach logicznego rozu-
mowania wywodu, uwzględniającego racjonalne, w miarę powszechnie akcepto-
walne związki przyczynowo-skutkowe, które powinny być rozpatrywane w pew-
nym następstwie czasowym [Dukiel, Pałys 2003]. W uzupełnieniu można dodać, 
że wyniki takiej oceny powinny być na tyle spójne i jednoznaczne, aby wnioski z 
niej płynące były takie same lub co najmniej zbieżne dla różnych odbiorców. 

4. Ocena zagrożenia kontynuacji działania 

Jednym z zadań stawianych sprawozdaniom finansowym jest odniesienie się kierow-
nictwa do zdolności kontynuowania działalności przez jednostkę. W przypadku pod-
miotów, których sprawozdania finansowe podlegają badaniu przez biegłych rewiden-
tów, biegli są zobowiązani do sformułowania oceny o możliwości kontynuowania 
działalności przez badaną jednostkę lub wskazania zagrożeń w tym zakresie [KSRF 
nr 1... 2010]. Szczegółowych wytycznych odnoszących się do procedur oraz sposobu 
prowadzenia badań zagrożenia kontynuacji działania dostarcza MSRF 570. Standard 

                                                      
2 Autorowi niniejszego artykułu nie udało się dotrzeć do przywołanych w literaturze źródeł, któ-

rymi były: postanowienie Sądu Rejonowego w Łomży z 25 września 2006 r., sygn. akt V GN 1/06, 
oraz postanowienie Sądu Okręgowego w Białymstoku z 24 listopada 2006 r., VII Gz 214/06. Z tego 
względu opis zdarzeń oparto na komentarzu do PUiN. 
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ten jednak nie podaje, a nawet nie sugeruje narzędzi diagnostycznych, które pozwoli-
łyby na ocenę ryzyka kontynuacji działania jednostki [MSRF 570]. 

W związku z tym, że PUiN posługuje się bliżej nieokreślonym pojęciem „roz-
sądnej oceny ekonomicznej”, można przypuszczać, że stawianie diagnozy powinno 
być oparte co najmniej na powszechnie stosowanej analizie pionowej i poziomej 
bilansu oraz rachunku zysków i strat, a także analizie wskaźnikowej, uzupełnionej 
wskaźnikami branżowymi, publikowanymi np. przez Stowarzyszenie Księgowych 
w Polsce [Nowak (red.) 2010]. Za elementy uzupełniające analizę można byłoby 
również uznać metody prognostyczne upadłości [Kowalak 2008]. 

Reasumując, należy stwierdzić, że między zagrożeniem niewypłacalnością a za-
grożeniem kontynuacji działania istnieje jedna, generalna cecha wspólna, którą jest 
wnioskowanie ekonomiczne. Trzeba jednak pamiętać o tym, że nadrzędnym warun-
kiem zgodności między obydwoma zagrożeniami jest ustalenie, czy jednostka wykazu-
je niespłacone wymagalne zobowiązania. W przypadku spełnienia tego warunku pod-
miot zostanie uznany za niewypłacalny, a więc przesłanka zagrożenia niewypłacalno-
ścią będzie negatywna, co w konsekwencji może oznaczać ogłoszenie upadłości. 

5. Zakończenie 

Brak precyzji oraz niejednoznaczność obowiązującego prawa upadłościowego i 
naprawczego w zakresie zdefiniowania pojęć niewypłacalności i zagrożenia nie-
wypłacalnością, a także wąska, literalna interpretacja tych terminów, spowodowały 
ukształtowanie takiej linii orzeczniczej, która w przypadku niezapłacenia w termi-
nie nawet niewielkich kwot wymagalnych zobowiązań może stanowić podstawę 
ogłoszenia upadłości jednostki gospodarczej. W praktyce stan ten powoduje, że 
pominięta jest sytuacja pośrednia, w której podmiot jest zagrożony niewypłacalno-
ścią. Wykazując przewagę majątku nad zobowiązaniami, nawet w sytuacji, gdy 
jednostka nie spłaca terminowo swoich wymagalnych zobowiązań, trudno – z eko-
nomicznego punktu widzenia – uznać taki podmiot za bankruta. 

W artykule udowodniono, opierając się na wykładniach do prawa upadłościowego 
i naprawczego, że zastosowanie literalnego brzmienia art. 11 ust. 1 PUiN oznaczałoby 
konieczność ogłoszenia upadłości większości funkcjonujących jednostek gospodar-
czych. Sytuacja ta spowodowałaby jednak całkowity paraliż gospodarczy. 

Krytyka istniejącego stanu rzeczy odnosi się również do niezrozumienia lub 
braku znajomości rachunkowości w środowisku prawniczym, zwłaszcza zasad pre-
zentacji obrazu ekonomicznego jednostki w warunkach zagrożenia lub braku moż-
liwości kontynuacji działania. Kwestionowanie w orzecznictwie poznawczej war-
tości bilansu sporządzanego dla różnych stadiów funkcjonowania podmiotów jest 
świadectwem braku wykorzystania narzędzi, które dają nauka i praktyka rachun-
kowości, a nie ich wadliwości czy niedostosowania do otoczenia prawnego. 
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Niniejszy artykuł jedynie sygnalizuje niewielką część rozbieżności w zakresie 
pojmowania podobnych pojęć używanych w prawie upadłościowym i naprawczym 
oraz na gruncie nauki i praktyki rachunkowości. 
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LEGAL GROUNDS FOR BANKRUPTCY VS. COMPANY’S 
ABILITY TO STAY ACTIVE AND AFLOAT SEEN FROM 
THE ACCOUNTING PERSPECTIVE 

Summary: The threat of insolvency and insolvency itself constitute categories of bankruptcy 
and rehabilitation law, whereas the risk of continued business operation is a term used in ac-
counting. Despite some similarities these terms differ significantly to the extent that there are 
cases of bankruptcy of entities which from an economic point of view do not incur risks of los-
ing continued business operation. The article discusses the differences between bankruptcy law 
and accounting, while pointing to the common platform for both of those legal norms. Fur-
thermore the article proves that in current legal circumstances bankruptcy of the entity may 
well have no connection with its actual economic and financial situation. This is because the 
basis of the declaration of bankruptcy is the recognition of the debtor’s insolvent and this con-
dition occurs when the debtor fails to meet the outstanding liabilities.  

Keywords: bankruptcy, insolvency, threat to the continued operation, threat of bankruptcy. 




