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RELACJE MIEDZY EKONOMIA A PSYCHOLOGIA

Streszczenie: Ekonomia, jako nauka o dziatalnosci gospodarczej, budowata w ciggu wielu
dziesigcioleci zatozenie o naturze cztowieka gospodarujacego. Model homo oeconomicus nie
jest ,jedynym shusznym” modelem. Podlegat on modyfikacjom rozciggajacym si¢ miedzy
dwoma podejéciami badawczymi: psychologizmem i antypsychologizmem. W kilku ostat-
nich dziesigcioleciach psychologia rozszerzyta swoj obszar badawczy na zachowania gospo-
darcze. Celem tych badan bylo sprawdzanie za pomoca metod indukcji niezupetnej, czy zato-
zenie o racjonalnosci czlowieka gospodarujacego odpowiada rzeczywistym stanom umystu
ludzkiego 1 mozliwosciom poznawczym. Na bazie tych badan wyodrebnita si¢ psychologia
ekonomiczna i ekonomia behawioralna. Badacze tych dziedzin przeciwstawiaja metody in-
dukcyjne hipotetyczno-dedukcyjnemu programowi badawczemu ekonomii gtownego nurtu
na podstawie obserwacji nieracjonalnych zachowan cztowieka gospodarujacego. Celem arty-
kutu jest, po pierwsze, przeglad nurtéw psychologicznego i antypsychologicznego w teore-
tycznym rozwoju ekonomii oraz, po drugie, pokazanie stabosci i zagrozen psychologizmu
w ekonomii 1 w psychologii ekonomicznej. W artykule omdéwiono psychologiczne asocjacje
A. Smitha iJ.S. Milla, ktore uksztattowaly standard ekonomii klasycznej. Nastepnie omowio-
no zwrot ku empiryzmowi logicznemu i postulat racjonalnosci K. Poppera. Zwrot ten uksztat-
towatl zalozenie o racjonalnym czlowieku gospodarujacym, ktory byt stosowany w teorii
ogoblnej rownowagi rynkow. Teoria ta, jako statyczna i idealizacyjna, zostata poddana krytyce
w nowych nurtach ekonomii, w ktérych uchylane sa idealizacyjne zatozenia ekonomii neokla-
sycznej w celu bardziej kompleksowego wyjasniania rzeczywistosci gospodarczej. Ekspery-
menty i inne metody indukcji niezupetnej sa uzupetniajagcym narzedziem poszerzania wiedzy
o rzeczywisto$ci gospodarczej. W konkluzjach stwierdza si¢, ze wnioskowanie indukcyjne
jest zawodne 1 nalezy stosowa¢ mozliwie najlepsze wyjasnianie celowych dziatan ludzkich,
np. wyjasnianie intencjonalne. Natomiast poszukiwanie przyczyn zachowan gospodarczych
w ograniczeniach poznawczych stwarza zagrozenie redukcja ekonomii jako nauki o spotecz-
nych relacjach w gospodarowaniu do nauk przyrodniczych.

Stowa kluczowe: ekonomia, psychologia, psychologizm, antypsychologizm, redukcjonizm.

1. Wstep

Psychologia jest naukg stosunkowo mtoda, liczacg niewiele ponad 100 lat, cho¢ Zro-
det zagadnien psychologicznych mozna szuka¢ w filozofii starozytnosci, teologii
sredniowiecza i w naukach przyrodniczych rozwijajacych si¢ jako odrebne empi-
ryczne dziedziny poznania rzeczywisto$ci. Cho¢ przedmiot badan psychologii nie
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byt jednoznaczny, wiadomo bylo, ze obejmuje on to, co nie jest przyrodniczg czgscia
natury cztowieka. K.R. Popper [1992] wyodrebnit trzy §wiaty jako obszary poznania
rzeczywistosci: §wiat przyrody, $wiat doznan i procesow psychicznych oraz $wiat
wytworow kultury. Wszystkie nauki, ktore badajg te $wiaty, nalezg do nauk empi-
rycznych, w odroéznieniu od nauk formalnych (aksjomatycznych), ktore odnosza si¢
nie do rzeczywistosci, lecz do przyjetych a priori pewnikoéw i postulatow (nauki
matematyczne i logika). Sa to nauki przyrodnicze, zajmujace si¢ badaniem $wiata
przyrody, i nauki humanistyczne czy spoleczne, badajace swiat wytworow kultury
cztowieka. Psychologia bada §wiat standw, swiadomosci, czynnosci i procesow psy-
chicznych. Jej przedmiot badan mie$ci si¢ pomigdzy naturalna, przyrodnicza cz¢scig
cztowieka a wytworami tego, co w cztowieku jest transcendencjg §wiata przyrody do
$wiata kultury. Takie wyodrgbnienie przedmiotu badan psychologii oznaczatoby, ze
psychologia nie jest ani naukg przyrodnicza, ani naukg humanistyczng [Brentano
1999]. Szczegdlny przedmiot psychologii rzutuje na problemy metodologiczne. Je-
zeli psychologia ma by¢ nauka empiryczna, to nalezy stosowa¢ metody obserwacji
zmierzajace do odpowiedzi na pytanie, jaki jest badany przedmiot, jakie ma cechy
i relacje z innymi przedmiotami w danej zbiorowosci. Wyniki obserwacji ujmuje si¢
w formie zdan empirycznych, opisujacych i/lub wyjasniajgcych, dlaczego jest tak,
jak jest. Konieczne jest, aby byly one formutowane w celu mozliwosci ich sprawdze-
nia.To typowy schemat postgpowania badawczego w naukach przyrodniczych,
zwlaszcza w fizyce, ktorej przedmiot — materia nieozywiona — jest niezmienny. Na-
tomiast swiat psychiki jest zmienny, zréznicowany, a poszczegdlne stany i procesy
psychiczne wystepuja we wspotzaleznosciach. Psychologia odstapita wigc od intro-
spekcji jako metody obserwacji i skoncentrowata si¢ na szeroko rozumianych zacho-
waniach, obserwowanych na ogo6t za pomocg eksperymentu. Wyrdznia jg to sposrod
nauk empirycznych o czlowieku. W naukach spotecznych wyraziscie przedstawit to
M. Weber, twierdzac, iz celem poznania naukowego sa dziatania spoleczne, ktore
mozna bada¢ jako zachowania intencjonalne; mozna zatem dazy¢ do wyjasnienia
czynnosci cztowieka w reakcji na postgpowanie innych ludzi, poszukujac sensu
i motywow ludzkiej dziatalnosci [Brentano 1999].

Od kilku dziesigcioleci w psychologii rozwingty si¢ intensywne badania ekspe-
rymentalne dotyczace decyzji, zachowan, postaw, motywow, emocji i standéw po-
znawczych towarzyszacych dziatalnosci gospodarczej. Doprowadzito to do wyod-
rgbnienia si¢ psychologii ekonomicznej. W Polsce kolejno ukazaty si¢: praca
zbiorowa pod red. T. Tyszki Psychologia ekonomiczna, publikacje T. Tyszki Decy-
zje... [2010] 1 T. Zaleskiewicza Psychologia ekonomiczna [2011].

Gospodarowanie — jako zjawiska i procesy — to nieintencjonalne skutki intencjo-
nalnych dziatan cztowieka. Nie dziwiloby zatem, iz psychologia zainteresowata si¢
psychicznymi aspektami gospodarowania. Psychologia ekonomiczna wyrdznia si¢
szczegolnym stosunkiem do ekonomii jako nauki badajacej gospodarowanie za po-
mocg swoistej metody poznania naukowego. Gospodarowaniem zajmujg si¢: histo-
ria gospodarcza, geografia gospodarcza, statystyka gospodarcza, prawo gospodarcze
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itd. Kazda z tych dyscyplin bada gospodarowanie wtasciwymi sobie metodami, nie
zamierzajac zastapi¢ lub przeciwstawi¢ swoich probleméw i metod problemom
i metodom ekonomii. Natomiast T. Zaleskiewicz, autor podrgcznika Psychologia
ekonomiczna, konfrontuje ekonomi¢ i psychologi¢ ekonomiczna, twierdzac, iz ta
ostatnia, w przeciwienstwie do ekonomii, wyjasnia zachowania ekonomiczne. Czuj¢
si¢ zatem zobowigzana, jako ekonomistka, do zastanowienia si¢ nad pytaniem, jaki
jest sens takiej konfrontacyjnej postawy badawczej. Celem tej publikacji nie jest
ocena podrecznika z psychologii ekonomicznej, lecz refleksja nad relacjami miedzy
ekonomig i psychologig. Obejmie ona kolejno oméwienie psychologizmu w ekono-
mii, prob jego przezwyci¢zenia i tendencji redukcjonistycznych w ekonomii i psy-
chologii ekonomiczne;.

2. Psychologizm i antypsychologizm w ekonomii

Celem poznawczym ekonomii juz w jej poczatkach bylo wyjasnienie przyczyn
sprawczych gospodarowania, tj. wytwarzania roznorodnych produktow i ich wymia-
ny oraz ustalenie regularno$ci w spontanicznie powtarzanych procesach produkcji
i podzialu. A. Smith, zadajac pytanie o przyczyny bogactwa narodow, zalozyl, ze
istniejg ,,pewne sktonnosci natury ludzkiej”, ktore sg wspolne wszystkim ludziom
[Smith 2007, s. 19]. Okreslit je jako interesownos¢ i sktonnos¢ do wymiany 1 wza-
jemnosci. Apriorycznie zabezpieczyt swoje rozumowanie przed fatszem logicznym,
a jednoczesnie otworzyt ,,puszke Pandory” na zarzut niezgodnos$ci zatozenia o repre-
zentatywnosci interesownosci czlowieka z rzeczywistoscia.

Nastepcy A. Smitha, w dazeniu do podtrzymania tego podejscia badawczego,
zbudowali model cztowieka gospodarujacego, ktory pierwotnie byl naznaczony psy-
chologizmem. Wazne dla ekonomii zatozenie o interesownosci cztowieka wymagato
glebszego uzasadnienia. J.S. Mill byt nie tylko badaczem gospodarki, ale przede
wszystkim logikiem i filozofem. Model czlowieka gospodarujgcego opart na dwoch
zatozeniach: zatozeniu, iz logika jest nauka empiryczng, oraz na zalozeniu, iz w in-
teresie cztowieka lezy unikanie bolu i cierpieniu, a poszukiwanie przyjemnosci.

Zatozenie, iz logika jest naukg empiryczng oznaczato, ze ludzie faktycznie rozu-
muja logicznie. Umyst ludzki nie musi zatem podporzadkowywac si¢ normom po-
prawnego rozumowania, poniewaz to on tworzy te normy i potrafi je nawykowo
stosowaé. Rozumujgc na podstawie tego zatozenia, mozna wycigga¢ wnioski, ktore
beda nie tylko poprawne, ale i prawomocne w poznaniu naukowym. Logiczny umyst
formutuje zasady racjonalnego gospodarowania we wlasnym interesie. Oznacza to,
ze dziatanie cztowieka jest celowe, zmierzajace do powigkszania nadwyzki korzysci
nad kosztami.

Model cztowieka gospodarujacego J.S. Milla umozliwial stosowanie wyjasnia-
nia intencjonalnego do wyprowadzania dedukcyjnego hipotez o regularnosci pew-
nych zdarzen i procesow gospodarczych. Mill wiedzial, ze hipotezy podlegaja
sprawdzeniu pod wzgledem ich zgodnosci z rzeczywistos$cia. Zbudowat w tym celu
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kanony indukcji, cho¢ ich zastosowanie jest znikome. Pozostawat zatem w kregu
psychologizmu, oznaczajacego, iz zrédtem prawomocnosci nauki sa wlasciwosci
ludzkiego umystu [Mill 1962].

Psychologizm odrzucat ograniczenia ludzkiego poznania, w tym réwniez ogra-
niczenia poznania naukowego. Jednak w ekonomii utrzymywat si¢ ze wzglgdu na
mozliwos¢ sprowadzenia wszystkich ,,interesow” do jednego wymiaru — uzyteczno-
sci. Atrakecyjno$¢ uzytecznosci dotyczy réwniez psychologii zachowan, ktéra po-
twierdza, ze cztowiek raczej unika cierpien i nieprzyjemnosci.

Krytyka psychologizmu z pozycji empiryzmu logicznego doprowadzita do za-
stapienia psychologii uzytecznosci przez logike wyboréw w ramach istniejacych
ograniczen [Robbins 1937]. K.R. Popper zaproponowat konstruowanie modeli typo-
wych sytuacji spotecznych [Popper 1985; 1992]. Nie wymaga to odwotywania si¢
do psychiki z dwoch powoddw. Po pierwsze, w analizie sytuacyjnej konkretne stany
psychiczne sg zastepowane przez abstrakcyjne lub typowe sytuacje. Po drugie, cen-
tralnym punktem analizy sytuacyjnej jest zalozenie, ze rézne osoby postepuja ade-
kwatnie lub wlasciwie w danej sytuacji. Dlatego potrzebna jest zasada racjonalnosci
jako zasada wlasciwego dziatania w danej sytuacji. Jest to postulat metodologiczny,
nie podlega zatem testowaniu. Nie oznacza to jednolitej postawy racjonalnosci ludzi
gospodarujacych, zatem jako domyst empiryczny racjonalnos¢ powinna by¢ testo-
wana. Czynig to badacze z dziedziny psychologii, cho¢ pierwszenstwo nalezy si¢
ekonomistom.

W ekonomii gléwnego nurtu postulat racjonalnosci zostat wprowadzony do sy-
tuacji, w ktorej osoby dokonujace wyboru majg precyzyjnie okreslony cel, komplet-
ng informacje i wiedze. Zasada racjonalnosci nabrata wiec nicoczekiwanie wymiaru
hiperracjonalnosci, przy czym jezeli celem cztowieka jest maksymalizacja uzytecz-
nosci, to spojna z tym byla interpretacja zasady racjonalnosci jako racjonalnosci
psychologiczne;.

W ekonomii neoklasycznej', ktorej przedstawiciele odeszli od psychologizmu,
uksztaltowat si¢ model czlowieka gospodarujacego, majacy cztery wlasciwosci: in-
teres wlasny (self-interest), kompletna wiedza i informacja, $wiadomy namyst oraz
reprezentatywnos¢ dla populacji ludzi gospodarujacych.

Interes wlasny oznacza, ze zachowanie ludzkie jest celowe. Zgodnie z propozy-
cja M. Webera, L. von Misesa i innych przedstawicieli szkoty austriackiej jest to
dziatanie. Pragnienia, dgzenia ludzi sg indywidualne i subiektywne. Cztowiek dazy
do osiagniecia tego, co uwaza za wartosciowe. W modelach formalnych nadal przyj-
muje si¢ za reprezentantow celow cztowieka gospodarujgcego — uzytecznosé i zysk,
a szerzej pienigdz i majatek. Nie utozsamia si¢ tak okreslonego celu gospodarczego
z waskim egoizmem, poniewaz bylby on przeciwskuteczny w dazeniu do wlasnego

! Ekonomia neoklasyczna jest nurtem $wiadomie odchodzacym od psychologizmu na rzecz logiki
wyboru. Natomiast ekonomia klasyczna (A. Smith, D. Ricardo, J.S. Mill) wybrata psychologizm. Uzy-
wanie okreslenia ekonomia klasyczna w znaczeniu ekonomii gtéwnego nurtu znajdujace si¢ w podrecz-
niku T. Zaleskiewicza [2011, s. 16] wprowadza nieporozumienie.
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interesu. Nie uwzglednia si¢ wprawdzie altruizmu, ale interpretuje si¢ interes wias-
ny, podobnie jak P.H. Wicksteed [1933], jako non-tuizm, tj. interesowno$¢ uwzgled-
niajaca dazenia kontrahentow. Brakuje natomiast zatozenia o swiadomym oszustwie,
wprowadzaniu w blad i innych $rodkach oportunistycznych. Zostalo ono uwzgled-
nione w nurcie nowej ekonomii instytucjonalnej. Kompletna wiedza i informacja
odnosi si¢ do danej sytuacji. Oznacza to, ze ludzie majg doskonalg strukturalng wie-
dz¢ w odniesieniu do problemu, ktéry majg rozwigzaé. Moze im natomiast brakowac
parametrycznej wiedzy i informacji o warto$ciach niektorych parametrow. Na przy-
ktad w modelu Arrowa—Debreu wymaga sie, aby wszyscy znali funkcje uzyteczno-
$ci i mozliwosci produkeyjne wszystkich w danej sytuacji. Ogranicza to mozliwosci
modelu do sytuacji statycznej. Budowanie modeli dynamicznych wymagatoby zato-
zenia o ryzyku, niepewnosci 1 niedoskonatej wiedzy.

Swiadomy namyst oznacza, ze ludzie $wiadomie rozwazaja rozne opcje i wybie-
raja pomiedzy nimi. Budowanie modelu sytuacyjnego jako formalnego modelu
optymalizacyjnego ma aspekt psychologiczny. Latwo bowiem mozna podwazy¢ to
zatozenie za pomocg argumentow psychologii kognitywnej, jak uczynit to H. Simon
[1959, 2000]. Dotycza one nie tylko mentalnych ograniczen kalkulacji, ale rowniez
mozliwosci uczenia si¢, rozwigzywania problemoéw oraz ustalania spdjnych i kom-
pletnych celow oraz mozliwych kierunkow dziatania. Wcze$niej M. Friedman
[1953] proébowat rozwigza¢ ten dylemat, uzasadniajac, iz osoby, ktére nie potrafia
$wiadomie wybiera¢ w sytuacji rynkowej, zostang z rynku wykluczone. Zatem jest
to sugestia, ze sytuacja ,,zmusza” ludzi do $wiadomego namystu. Taka sytuacje two-
rzy czysty, wolny mechanizm konkurencji. W rzeczywistosci istnieje pomoc pu-
bliczna zmniejszajaca konieczno$¢ swiadomego namyshu, w znaczeniu neoklasycz-
nym. Jednak ludzie, ktérzy licza na pomoc publiczng, rowniez §wiadomie kalkuluja
i rozwazajg rézne opcje.

Reprezentatywno$¢ modelu cztowieka gospodarujacego jest nawigzaniem do
koncepcji typow idealnych M. Webera [2002] i A. Schiitza [1962-1966]. Neokla-
syczny model homo oeconomicus jest zbudowany z niektdrych typowych cech real-
nych osob charakteryzujacych ramowo catg populacje ludzkg. Natomiast poszcze-
g6lne osoby mogg si¢ rdzni¢ wiedzg, umystowoscia, konceptualnoscia, pamigcia,
uczciwoscia. Na tej réznorodnosci koncentruje si¢ psychologia ekonomiczna.

Podsumowujac t¢ czgs¢ refleksji na temat psychologizmu w ekonomii, nalezy
stwierdzi¢, ze proba odejscia od psychologii w ekonomii neoklasycznej ograniczyta
mozliwosci poznawcze zjawisk 1 procesow gospodarczych do statycznych sytuacji,
okreslonych przez warunki rynku doskonale konkurencyjnego.

3. Kierunki przezwyci¢zania antypsychologizmu w ekonomii

W modelu cztowieka gospodarujacego stabymi zalozeniami sa: interesownos¢ inter-
pretowana jako egoizm, kompletna wiedza i informacja, niemozliwa w odniesieniu
do przysztych standw oraz sytuacji makroekonomicznych i globalnych, §wiadomy
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namyst, ktéry nie jest powszechny lub nie jest mozliwy w sytuacjach niepewnosci
i niewiedzy. Stabos$¢ tych zalozen podwaza reprezentatywnos¢ modelu.

Neoklasyczny model wyboru zostal poddany réznorodnym zastrzezeniom przez
ekonomistow i psychologow. Najwczes$niej sami ekonomisci zwrocili uwage na jego
stabosci 1 ograniczenia poznawcze. G. Stigler bronit modelu rynku doskonale kon-
kurencyjnego, wskazujac, ze cho¢ jest on odlegly od rzeczywistosci, to stanowi do-
bry punkt odniesienia do badania konkretnych rynkéw [Stigler 1957]. Modele homo
oeconomicus, rynku doskonale konkurencyjnego czy efektywnego rynku kapitato-
wego stanowig przyklady stosowania metody idealizacyjnej w ekonomii. Wedlug
koncepcji M. Webera miata ona stuzy¢ rozumieniu sensu dzialan gospodarczych
i wyjasnianiu intencjonalnemu. Model doskonale konkurencyjnego rynku oraz mo-
del rownowagi K. Arrowa i G. Debreu dajg takie mozliwosci. Pozwalajg zrozumiec
catos¢ systemu gospodarczego, ztozonos$¢ decyzji ekonomicznych oraz w konfron-
tacji z rzeczywistoscia pozwalaja wyjasni¢, dlaczego gospodarki nie znajduja si¢
w stanie rownowagi. W ostatnim przypadku nalezy uchyla¢ poszczegdlne zalozenia
lub modyfikowac¢ je, a nastepnie sprawdzaé, czy nowa interpretacja pozwala lepiej
wyjasni¢ ztozone zjawiska i procesy gospodarcze.

Dla ekonomii kluczowe byto przejscie od analiz statycznych do dynamicznych,
ktore cechuje niepewnos$¢. Dyskusja na ten temat rozpoczeta sie¢ w 1921 r., gdy
F.H. Knight w USA opublikowat Risk, Uncerntainty, and Profit, a J.M. Keynes
w Wielkiej Brytanii 4 Treatise on Probability. Koncepcje ryzyka sa szczegdlowe
i dotycza stanow, ktoére mozna ubezpieczy¢. Natomiast koncepcja niepewnosci jest
szeroka, nie tylko ze wzgledu na rézne zrodta niepewnosci, lecz przede wszystkim
ze wzgledu na niejasnos¢, czy brak mozliwosci ustalenia prawdopodobienstwa jest
subiektywny, czy obiektywny. Subiektywne definicje niepewnos$ci sformutowali
S.G. Winter [1964] i J. Kirzner [1962] oraz K.J. Arrow [1974] . Winter i Kirzner
zauwazyli, ze niepewno$¢ obejmuje nie tylko brak pewnosci, ktory stan rzeczywi-
stosci jest prawdziwy, ale rowniez brak pewnosci, ktore stany sg mozliwe. Jest to
radykalna niepewnos¢ i1 niewiedza. R.N. Langlois [1998] nazywat ja strukturalng
niepewnos$cig w przeciwienstwie do parametrycznej definicji Arrowa, ktora jest
wezsza 1 oznacza, Ze: ,,nie mamy kompletnego opisu $wiata, o ktorym wierzyliby-
$my, ze jest prawdziwy. Zamiast tego rozwazamy $wiat jako bedacy w takim Iub
innym ciggu stanow. Kazdy stan $wiata jest opisem, ktory jest kompletny dla wszyst-
kich wlasciwych celow. Nasza niepewno$¢ polega na tym, Ze nie wiemy, ktory stan
jest prawdziwy” (thumaczenie B. Klimczak) [Arrow 1974].

W badaniach nad wyborami ekonomicznymi wyodrgbnia si¢ obecnie rdzne sytu-
acje: sytuacje logiki wyboru przy braku niepewnosci, wybory w sytuacji ryzyka,
wybory w sytuacji niepewnos$ci (w sensie Arrowa) oraz wybory w sytuacji niewie-
dzy (w sensie Wintera i Kirznera). Jest to stosowane w badaniach psychologicznych
i ekonomicznych dotyczacych decyzji indywidualnych. Trzeba podkresli¢, ze defini-
cje niepewnosci 1 niewiedzy zaproponowane przez ekonomistow nie dotycza tylko
charakterystyki sytuacji, w ktorej sg dokonywane wybory, lecz rdwniez ograniczen
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poznawczych nauki i naukowcow, ktdrzy nie znajg prawdziwego i pelnego obrazu
rzeczywistosci, sa zatem skazani na nieustanne poszukiwania. Metoda indukcji nie-
zupelnej, stosowana w psychologii, nie daje nadziei na dokonanie kompletnego opi-
su proceséw decyzyjnych. Nie daje to rowniez nadziei ekonomii na wyjasnienie
alokacji zasoboéw w ujeciu dynamicznym.

Zatozenia modelu cztowieka gospodarujacego podat w watpliwo$¢ H. Simon
[1959]. Twierdzil, ze zdolnosci cztowieka do wykorzystania informacji i wiedzy oraz
ustalania alternatywnych mozliwosci i porzadkowania preferencji nie sg doskonate.
Jego zarzuty pod adresem zasady racjonalnos$ci oraz badania nad wyborami w warun-
kach niepewnosci i niewiedzy mogltyby prowadzi¢ do stwierdzenia nieracjonalnosci
w wyborach ekonomicznych jako postepowania typowego. Miatoby to konsekwencje
wykraczajace poza ekonomig, czego przyktadem byt znany artykut O. Langego Ma-
szyna liczqca i rynek. Ekonomisci gldownego nurtu wysungli wobec koncepcji ograni-
czonej racjonalnosci i dziatan satysfakcjonujacych H. Simona kontrpropozycje wpro-
wadzenia nowych ograniczen sytuacyjnych. Oprocz ograniczenia zasobowego,
popytowego i dochodowego W.J. Baumol i R.E. Quandt [1964] zaproponowali ogra-
niczenie informacyjne i poznawcze, D. North za$ i inni przedstawiciele nowej ekono-
mii instytucjonalnej [Williamson 2000; North 1994] — ograniczenia instytucjonalne.
Koncepcja ograniczonej racjonalnosci H.A. Simona, mimo wielu potwierdzen doko-
nywanych w psychologii eksperymentalnej, nie uzyskata w ekonomii petnej akcepta-
cji, zwlaszcza, ze Simon w pdzniejszych czasach podawat w watpliwo$¢ mozliwos¢
uczenia si¢ i wprowadzania innowacji [Simon 2000].

W ekonomii gléwnego nurtu, a takze w ekonomii szkoty austriackiej i nowe;j
ekonomii instytucjonalnej nastgpito jedynie odejscie od silnej maksymalizacji
w znaczeniu neoklasycznym. Analizg sytuacyjng obejmuje si¢ woéwczas rozne ro-
dzaje rozsadnych dziatan w okre$lonych sytuacjach. Swiadczy to o tym, ze badacze
sg $wiadomi, iz ich obowigzkiem jest wybranie najlepszego wyjasniania sposrod
dostepnych w danym postepowaniu badawczym. Indukcja enumeracyjna stosowana
w psychologii ekonomicznej stuzy do formutowania zdan empirycznych (obserwa-
cyjnych), natomiast celem poznania naukowego jest wyjasnienie przyczyn. W od-
niesieniu do zjawisk i proceséw gospodarczych jest to trudne, poniewaz pojedyncze
dziatania ludzkie sg celowe, natomiast ich skutki maja rézne ztozone przyczyny.
Ekonomisci sg przywigzani do hipotetyczno-dedukcyjnego modelu poznawczego,
natomiast psycholodzy do modelu indukcyjnego bez wyraznego akcentu na wyjas-
nianie, poniewaz na ogot jest to wyjasnianie przez wyszczegolnienie bodzcow, kto-
re spowodowaty konkretng sytuacj¢. P. Lipton, autor zasady wnioskowania do naj-
lepszego wyjasnienia, przedstawia nauke jako proces uczenia si¢ opartego na
warunkowaniu [Lipton 1991]. Badacze, pod wptywem dowodoéw potwierdzajacych
ich hipotezy, przywiazujg si¢ do przyjetej strategii badawczej: indukcyjnej lub de-
dukcyjnej. Tymczasem nie mozna metodg indukcji uzasadni¢, ze jest ona bardziej
wiarygodna od metod alternatywnych, np. falsyfikacjonistycznej, i odwrotnie —



20 Bozena Klimczak

mniej wiarygodna [Grobler 2006]. Nalezy zatem stosowaé zasad¢ wnioskowania do
najlepszego wyjasniania, a nie warto przeciwstawia¢ sobie réznych metod wniosko-
wania, jak czyni to T. Zaleskiewicz [2011].

4. Tendencje redukcjonistyczne
w ekonomii i psychologii ekonomicznej

Zasada wnioskowania do najlepszego wyjasniania sktania badaczy do poszukiwania
mozliwosci wyjasniania przyczynowego, ktore jest stosowane w fizyce i chemii,
i uwazane za najbardziej warto$ciowe. Wykazywatam, ze wyjasnianie dziatan ludz-
kich jako celowych ogranicza mozliwosci wyjasniania do wyjasniania intencjonal-
nego. Zaproponowana przez G.H. von Wrighta [1971] hermeneutyczna koncepcja
polega na rozumowaniu, iz cztowiek, ktory ma zamiar osiggnac¢ jakis cel, dobiera
srodki, o ktorych jest przekonany, ze spowoduja uzyskanie zamierzonego skutku.
Wyjasnianie dziatania nawiazuje do sylogizmu praktycznego:

P : Osoba A dazy do osiagnigcia P

P_: Osoba A sgdzi, ze moze spowodowac P, jezeli podejmie dziatanie V

K: Osoba A czyni V

W wyjasnianiu tym akcent jest potozony na intencje zar6wno w zamierzeniu, jak
i w dzialaniu. Intencjonalno$¢ dziatan nie jest uzasadniona zadnymi poprzednikami
natury mentalnej. R6zni to koncepcje von Wrighta od wyjasniania przyczynowego
wychodzacego od mentalnych powodow podjecia dziatan, takich jak checi, pragnie-
nia, interesy, i analizujacego skuteczno$¢ dziatan. Oddalony zostaje w ten sposob
problem, ktore czynniki eksplanacyjne sg istotne.

Poszukiwanie powodoéw mentalnych ludzkich decyzji i dziatan jest jednak ku-
szace, poniewaz przybliza wyjasnianie do wyjasniania przyczynowego. W tym kie-
runku badania prowadzili psycholodzy D. Kahneman, A. Tversky, R.H. Thaler.
Ustalone przez nich eksperymentalnie efekty umystowego ksiggowania, zakotwi-
czenia i metody heurystyczne zaowocowaty atrakcyjng hipotezg o dwdch systemach
myslenia: szybkim i powolnym. Ludzie popehiaja btedy, nie badaja wszystkich
mozliwosci i ulegaja ztudzeniom, jezeli nie mys$la wystarczajaco starannie, gteboko
i wszechstronnie. Myslenie powolne bytoby wigec odpowiednikiem §wiadomego na-
mystu z modeli ekonomii neoklasycznej. Podejmowanie racjonalnych decyzji jest
wigc mozliwe, ale w sytuacji pozwalajacej na powolne myslenie. Wskazanie na r6z-
nice w perspektywie myslenia pozwala na poglebienie analizy ekonomicznej bez
koniecznosci odstgpienia od zasady racjonalnosci. Przed badaczami staje kolejny
problem: pytanie, dlaczego myslenie nie jest jednorodne. Odpowiedzi na takie pyta-
nie nie udzieli ekonomia eksperymentalna. Wymaga to przesunigcia problemu do
obszaru nauk przyrodniczych, przede wszystkim do neurofizjologii mézgu i central-
nego uktadu nerwowego. Zaawansowane techniki badania mozgu pozwalaja jednak
tylko na ustalenie zaleznosci migdzy obserwowanymi réznicami mentalnymi a r6z-
nymi obszarami mézgu. Wiadomo, ze ustalenie korelacji nie oznacza ustalenia, kto-
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ry czynnik jest przyczyng. Badania mézgu, ze wzgledu na hipoteze, iz jego budowa
i funkcjonowanie sa przyczyng réoznych stanow mentalnych, nie uprawnia na razie
do wyjasniania przyczynowego. Nalezy jednocze$nie zaznaczy¢, ze prowadzenie
badan w tym kierunku stanowi powro6t do hasta jedno$ci nauki, gloszonego przez
metodologow z tzw. Kola Wiedenskiego. Oznacza ono redukcj¢ jednych teorii do
innych. Podstawg tej redukcji bytaby fizyka, jako nauka podstawowa. Wraz z rozwo-
jem metod badawczych mozliwe statoby si¢ zredukowanie nauk spotecznych do
psychologii, tej za$ do fizjologii i biologii, a nastgpnie do chemii i fizyki.

Postulat redukowalnosci nauki zostat poddany krytyce. Zwrocono uwage, iz po-
wigzania mi¢dzy naukami przyrodniczymi sg mozliwe i si¢ dokonujg. Natomiast
inne nauki empiryczne badajg odrgbne aspekty rzeczywistosci, ktore nie nadajg si¢
do ujednolicenia. W szczegolnosci zredukowanie wszystkich nauk o dziataniach czy
zachowaniach cztowieka i jego wytworach do praw przyrodniczych oznaczatoby
ostateczny wniosek, iz czlowiek nie ma mozliwosci dokonywania wolnych wybo-
row, gdyz jest zdeterminowany przez swojg przyrodniczg naturg. W odniesieniu do
badan moézgu w poszukiwaniu fizjologicznych przyczyn zachowan ekonomicznych
nalezaloby takze zatozy¢, ze badacze sa rowniez zdeterminowani swoja fizjologia.
Wskazany zatem jest umiar i dystans wobec koncepcji jednosci nauki za pomoca
redukcji nauk o cztowieku i jego wytworach do nauk przyrodniczych.

5. Podsumowanie

W s$wietle przedstawionych refleksji o relacjach migdzy ekonomig a psychologia,
zwlaszcza psychologia ekonomiczna, wolno twierdzi¢, ze dokonuje si¢ proby ujed-
nolicenia jezyka opisu naukowego oraz budowy teorii pomostowej, jaka jest teoria
perspektywy Kahnemana i Tversky’ego. Istniejg jednak zasadnicze réznice w budo-
waniu modelu cztowieka gospodarujacego. W ekonomii gtdéwnego nurtu cztowiek
ma swoje cele, ktére realizuje racjonalnie w ramach ograniczen wystepujacych
w danej sytuacji. Korzys$cig zastosowania tego modelu jest mozliwos¢ przewidywan
w powtarzalnych sytuacjach. Natomiast predykcje zbyt ogdlne moga by¢ tatwo od-
rzucone za pomocg enumeracji konkretnych zjawisk, ktore bada psychologia. Z ko-
lei psychologia ekonomiczna pozwala na uwzglednienie réoznych zjawisk, ktorych
nie moze wyjasni¢ ekonomia, takich jak oczekiwania wobec rynku kapitalowego.
Réznorodnos¢ zachowan gospodarczych stwierdzanych w eksperymentach psycho-
logicznych powoduje dostosowanie do kazdego zachowania odpowiedniej funkcji
celu. W ten sposob powstaje nadmiar modeli stuzacych do interpretacji indywidual-
nych zachowan w poszczegolnych sytuacjach. Ostatecznie celem poznawczym eko-
nomii jest wyjasnianie zjawisk i procesow gospodarczych za pomoca zatozenia, ze
umyst ludzki stosuje uniwersalne metody formalne do dokonywania wyborow eko-
nomicznych. Zatozenie to obejmuje rowniez badaczy rozwigzujacych problemy
ekonomiczne. Celem poznawczym psychologii jest badanie czynnosci psychicz-
nych, stanéw mentalnych i afektywnych w odniesieniu do zachowan gospodarczych.
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Stwierdza si¢, ze umyst ludzki shuzy do rozwigzywania szczegoétowych problemow
za pomoca wyspecjalizowanych metod, ktore probuje si¢ zidentyfikowa¢ metodami
neurofizjologii. R6znice w metodach rozumowania mozna zatem wyjasni¢ ze wzgle-
du na odmienno$¢ celu poznawczego. Zbudowanie teorii perspektywy jako teorii
pomostowe] $wiadczy raczej o wartosci eksplanacyjnej modeli ekonomicznych,
cho¢ psychologiczne modele, jako blizsze rzeczywistosci, moga dostarcza¢ wigcej
zastosowan dla biznesu i polityki niz modele ekonomiczne.
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RELATIONS BETWEEN ECONOMICS AND PSYCHOLOGY

Summary: Economics as a science on economic activity has built an assumption about the
nature of economizing man over many decades. Homo oeconomicus model is not “the only
right”. It has been a subject to modifications extending between the two approaches of
research: psychologism and anti-psychologism. In the last few decades, psychology has
expanded its scope of research on economic behavior. The aim of this study is to validate by
methods of incomplete induction, if the assumption of rationality of economizing man
corresponds to the real states of the human mind and cognitive capabilities. On the basis of
these studies the economic psychology and behavioral economics emerged. Researchers in
these areas oppose inductive method to hypothetico-deductive research program of mainstream
economics on the basis of observations of irrational behavior of economizing man. The
purpose of this article is, first, an overview of trends: the psychological and antipsychological
in the theoretical development of the economics and, secondly, to show the weaknesses and
threats of psychologism in economics and economic psychology. The paper discusses the
psychological associations of Adam Smith and John Stuart Mill, who shaped the standard of
classical economics. Then it discusses the shift towards logical empiricism and rationality
postulate of Karl Popper. This turn shaped the assumption of rational economizing man,
which was used in the theory of general equilibrium of markets. This theory, as static and
idealizational, has been criticized in the new branches of economics in which there are lifted
idealization assumptions of neoclassical economics to more comprehensive explanation of
economic reality. Experiments and other methods of incomplete induction are a complementary
tool to raise awareness about the economic reality. The conclusions states that inductive
reasoning is unreliable and there should be used the best possible explanation of intentional
human actions, such as intentional explanation. In contrast, the search for causes of economic
behavior in cognitive limitations poses a risk of reduction of economics as a science of social
relations in economy to natural sciences.

Keywords: economics, psychology, psychologism, antypsychologism, reductionism.



Problem praw wlasnosci w kontekscie upowszechnienia technologii druku przestrzennego 131

Scheer A.-W., CIM Computer Integrated Manufacturing. Towards the Factory of the Future, Springer,
Berlin, Heidelberg 1994.

Stryszowski P., Scorpecci D., Piracy of Digital Content, OECD, Paris 2009.

Szatkowski K., Przygotowanie produkcji, Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2012.

Thingiverse, All categories, 2013a, http://www.thingiverse.com/categories (dostep: 09.06.2013).

Thingiverse, Thingiverse terms of use, 2013b, http://www.thingiverse.com/legal (dostgp: 09.06.2013).

Yan X., Gu P., 4 review of rapid prototyping technologies and systems, ,,Computer-Aided Design”
1996, vol. 28(4).

PROBLEM OF PROPERTY LAW IN THE CONTEXT
OF 3D PRINTING TECHNOLOGY

Summary: This paper concerns the problem of intellectual property law in the context of 3D
printing technology, that becomes more popular. In the age of universal digital communication
and constant growth of importance of digital information goods, intellectual property is
becoming a cause of dispute between different social groups. This is partly because of the
impact of informal institutions formed during development of the Internet and social
movements postulating free access to information (including the digital information goods).
Other important issue is also the problem of public copyright infringement in order to achieve
private benefits. Conflicts concerning enforcement of the intellectual property right are related
to substantially all of the digitized content: written word, music, movies and software. On one
hand the decrease of the costs of copying equipment, allows an average consumer to buy such
a printer. On the other hand the increase of the Internet bandwidth makes this phenomenon
more significant. 3D printing technology is the next stage of self-production process. This
technology goes beyond the abstract world of information to a real world of physical goods.
Thus, the violation of property rights refers now not only to information goods, but also to
physical products. The authors put the thesis that the development of 3D printing technology
will intensify the conflicts and will increase the number of abuses in area of intellectual
property law. In this article the authors discuss the development of 3D printing technology,
which originally was connected only with so-called rapid prototyping in the product
development process. However, with cheaper equipment, this technology became available to
a larger number of users who have used it to make the final products. This process was
simultaneous to research projects conducted by academic institutions such as RepRap and
Fab@Home. The main goal of RepRap project was to create self-replicating machine. The
RepRap 3D printer allows to print more 3D printing devices. This project is regulated by
copyleft licenses allowing to manipulate within the files with a legal authors permission.
Extending the reflections on copyright issue the authors focused on the licenses that allow to
share the projects files required for the creation of physical objects. Copyleft licenses are
sometimes given illegally. Some of the project files contain elements that are under copyright
restriction. This situation was discovered during the analysis of the content shared between
users of 3D printers portals. This situation creates a great threat to the enterprises engaged in
luxury goods because in this business the main value is the idea — the design. Easy replication
provided by 3D printing technology enforces more effective copyright regulations or even
modification of the form of distribution of items protected by law. The development of 3D
printing technology will inevitably increase the number of conflicts and abuses in the field of
intellectual property law, forcing changes in the business strategies of their respective owners.

Keywords: 3D printing, intellectual property law, copyleft.



