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1. Wstep

W panstwach muzutmanskich doktryna religijna silnie implikuje zycie spotecz-
ne i ekonomiczne. Jednoczesnie dostrzegana jest duza niejednorodnos¢ tej czgsci
spotecznosci migdzynarodowej pod wzgledem ekonomicznym i w kategorii sto-
sunku do religii. W ujeciu ekonomicznym nalezy wyrézni¢ trzy rozdzielne grupy;
sa to: a) mieszkancy z krajéw bogatych (np. Arabii Saudyjskiej czy Kataru),
b) muzutmanie z krajéw biednych, w tym ogamigtych wojna (np. Etiopii, Afgani-
stanu), c) mieszkancy z krajéw zachodnich (USA, Wielkiej Brytanii, Niemiec).
Mozna tez dokona¢ podzialu na: fundamentalistéw religijnych (ekstremisci, rady-
kalowie) i grupy bardziej liberaine.

Celem niniejszego opracowania jest charakterystyka ustug ubezpieczeniowych
zgodnych z zasadami islamu oraz wskazanie wyzwan, ktdre stoja przed instytu-
cjami finansowymi oferujacymi przedmiotowe rozwiazania. Podjgto rozwazania z
punktu widzenia zaréwno czlonkéw spolecznosci muzutmarnskiej (z ich ogranicze-
niami w zakresie mozliwosci finansowania skladki i wymogéw islamu), jak i pod-
miotoéw, ktére moglyby im zaoferowa¢ rozwiazania ubezpieczeniowe (ze szczeg6l-
nym ujeciem Polski). Opracowanie opiera si¢ na trzech gtéwnych pytaniach: jaka
rolg¢ w spotecznosciach muzutmanskich wspétczesnie odgrywaja produkty ubez-
pieczeniowe i jakie mozna zdefiniowa¢ podstawowe ograniczenia ich rozwoju?
Jakie formy prawne i produkty zyskaly aprobat¢ spolecznosci muzuimanskich?
Czy i w jakim zakresie do oferowania produktéw ubezpieczeniowych zgodnych z
zasadami islamu powinny przygotowac si¢ réwniez zaktady ubezpieczen w Polsce?

242



Narastajace zainteresowanie instytucji finansowych zwiazane z oferowaniem pro-
duktéw dla muzutmanéw sklania do wniosku, ze przedmiotowe zagadnienie wy-
maga glebszych badan naukowych.

2. Specyfika rozwoju ubezpieczen w krajach islamskich

Rynek ubezpieczeniowy w krajach muzutmanskich jest rynkiem, ktéry zdecy-
dowanie rézni si¢ od rynkéw ubezpieczeniowych w krajach europejskich czy od
rynku amerykanskiego pod wzgledem zar6wno wartosci gromadzone;j sktadki, jak i
zasad na nim obowiazujacych. Specyfika tego rynku wynika przede wszystkim z
silnego wptywu wierzen religijnych ludnosci muzutmanskiej na sposéb i poziom
wykorzystania instytucji finansowych. Podstawa prawna formulowania zasad
funkcjonowania rynku finansowego, w tym takze rynku ubezpieczeniowego, jest
szariat'. Jest to kanon prawa islamskiego pochodzacy z trzech zrédet: Koranu, ha-
diséw (powiedzenia proroka Mahometa) oraz sunn (praktyki i tradycje proroka
Mahometa).

Pé6zny rozwéj idei asekuracji w krajach muzutmanskich® wynika z probleméw
w znalezieniu akceptowalnej formy prawnej dla oferowania produktéw ubez-
pieczeniowych’. Klasyczne ubezpieczenia bowiem zawieraja w sobie trzy elemen-
ty, ktére sa zabronione przez szariat:

a) niepewnos¢ (gharar) — nieznany wynik umowy ubezpieczenia, nieznana data
wypadku ubezpieczeniowego i przyszlego odszkodowania/$§wiadczenia,

b) hazard (maisir) — z jednej strony ubezpieczony moze nic nie zyskac (gdy nie
dojdzie do wypadku), z drugiej strony ubezpieczyciel moze duzo straci¢ (gdy doj-
dzie do wielu wypadkéw ubezpieczeniowych), dodatkowo polityka lokacyjna za-
kladu ubezpieczen moze by¢ oparta na spekulacji, czyli hazardzie,

' Szariat, szaria (arab. ,droga”) — prawo muzutmarskie, ustalone przez Boga i obowiazujace
wszystkich muzutmanéw. Wszystkie uczynki i zachowania podlegaja szariatowi — nie ma rozdziatu
mi¢dzy obowiazkami religijnymi a zyciem $wieckim. Wedtug szariatu uczynki ludzkie dziela si¢ na
dozwolone i zabronione. Istnieja w islamie szkoly prawne, ktdre rdznia si¢ od siebie interpretacja
zrédet prawa [9].

? pierwsze formy ubezpieczeniowe powstaja pod koniec lat siedemdziesiatych.

3 Muzutmariski system ekonomiczny uznaje operacje ekonomiczne zachodzace na pewnych wa-
runkach:

- obiektem handlu moze by¢ tylko towar uznany, czyli dobry, pozyleczny i uznany przez szariat,

— dziatalnos¢ ekonomiczna ma by¢ wolna od jakiegokolwiek przejawu wyzysku; wymiana han-
dlowa ma przynie$¢ stronom dokonujacym transakcji korzysci, nie dopuszczajac przy tym do uzalez-
nienia jednej strony od drugiej,

— brak jakichkolwiek przejawdéw niejasnosci czy hazardu,

- brak zamrazania kapitatu (prawo islamskie wprawdzie tego nie zabrania. ale szariat przeciw-
stawia si¢ takiemu postgpowaniu poprzez egzekwowanie jednego z pigciu fundamentéw islamu:
zakatu — na jego mocy muzulmanin ma obowiazek odprowadzi¢ na rzecz biednych 2,5% kapitahu,
ktory przez rok nie uczestniczyt w obiegu). Zob. [7, s. 24-26].
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¢) odsetki (riba) — w ubezpieczeniach na zycie zawsze pojawia si¢ trudnosci
przy okreslaniu stopy skladki, ktora jest kalkulowana z wykorzystaniem stopy
technicznej, dodatkowo polityka lokacyjna musi si¢ opiera¢ na instrumentach daja-
cych pewne oprocentowanie*.

Analizujac zagadnienie zwiazane z wykorzystaniem produktéw ubezpieczenio-
wych w kulturze muzutmanskiej’, mozna natrafié na stanowisko, iz ubezpieczenia
powinny by¢ calkowicie zabronione. Argumentem jest fakt, iz ubezpieczenie za-
wiera w sobie dwa zakazane elementy — niepewnos¢ oraz hazard. Nie ma bowiem
pewnosci, czy zdarzenie wystapi, czy, nie oraz nie wiadomo, jakie bedg tego skutki
(w ubezpieczeniach na zycie problem niepewnosci ma szczegélny charakter -
ubezpieczenie moze by¢ tutaj postrzegane jako igranie z wilasnym zyciem) [2].
Sadzi si¢ rowniez, ze ubezpieczenia, w tym na zycie, sa dozwolone, poniewaz nie-
pewnos¢ ma charakter marginalny [17]. Istnieja bowiem reguty statystyki i rachun-
ku prawdopodobienstwa, na podstawie ktérych mozna okresli¢, czy dane zdarzenie
zajdzie, czy nie. Dodatkowo, jesli zaklady ubezpieczen dzialaja w formie wzajem-
nosci (wspdlne przedsigwzigcie) i nie sa nastawione na zysk, to owy element nie-
pewnosci (gharar) jest akceptowalny.

Istotnym wydarzeniem z punktu widzenia warunkéw rozwoju rynku ubezpie-
czeniowego bylo spotkanie Akademii Wiedzy (Figh Academy) w grudniu 1985 r.°
Efektem prac bylo wydanie rezolucji, w ktérej stwierdzono, iz [13}):

— ubezpieczenie na zasadach komercyjnych jest zabronione zgodnie z szaria-
tem,

— dopuszczalne jest ubezpieczenie na zasadzie kooperacji/wzajemnosci oparte
na zasadzie darowizny oraz na zasadach zgodnych z prawem.

3. Charakterystyka takaful

Odpowiedzia na wszystkie wyzej wymienione problemy okazal si¢ rozwdj
ubezpieczen opartych na zasadzie takaful [14]. Jest to system wspélpracy bazujacy
na braterstwie, solidamosci i obustronnej pomocy. Zapewnia on uczestnikom wza-

* http://www.icmif.org/services/takaful/conventional.asp (30.01.2007).

5 Interesujace rozwazania dotyczace kulturowych determinant gospodarowania w zakresie ubez-
pieczen mozna znaleZé w pracy J6zefa Michalaka. Autor podkresla, ze podejscie kulturowe umozli-
wia polaczenie odrgbnych analiz zwiazkéw migdzy normami ekonomicznymi, prawnymi, moralnymi,
zwyczajowymi a dziatalnoscia ubezpieczeniowa i/czy posrednictwa ubezpieczeniowego. Potaczenie
umozliwiajace m.in. udzielenie odpowiedzi na wazne z praktycznego punktu widzenia pytania o:
zakres uzgodnionego/nieuzgodnionego oddziatywania owych norm, relatywne ich znaczenie, mozli-
wosct ich modyfikacji (manipulowania nimi), mozliwosci generowania dylematéw decyzyjnych.
Szerzej zob. [10].

% Ide¢ regularnych konferencji poswigconych interpretacji prawa w spotecznosciach muzutman-
skich zapoczatkowat King Khalid w styczniu 1981 r. Kolejne spotkania koncentruja si¢ na nowych
problemach wspélczesnego swiata i proponuja islamskie odpowiedzi na te wyzwania. Zob.: www.ifa-
india.org
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jemna pomoc finansowa w przypadku wystapienia okreslonych potrzeb. Uczest-
nicy systemu wyrazaja zgode¢ na taka wlasnie wspétpracg. Ta forma jest dopusz-
czona przez szariat, poniewaz opiera si¢ na zasadzie nadrze¢dnosci dobra wspélne-
go i wspéSipracy’.

Mozna wyréznié pieé podstawowych zasad funkcjonowania takaful [14]:

1) ubezpieczeni wspétpracuja razem dla ich wspélnego dobra,

2) kazdy ubezpieczony placi swoj wkiad dla tego, ktéry w danej chwili potrze-
buje pomocy (odszkodowania, swiadczenia),

3) straty i zobowigzania sa dzielone miedzy czlonkéw zgodnie z systemem
okreslonym dla danego funduszu,

4) niepewnos¢ jest eliminowana — zaptata skladki taczy si¢ z pewnoscia wyplaty
odszkodowania (w chwili zajscia zdarzenia),

5) nie ma konfliktu intereséw migdzy ubezpieczycielem a ubezpieczonym.

Pierwszy tego typu ubezpieczyciel, Islamic Insurance Company of Sudan, po-
wstal w 1979 r. Kolejnym istotnym krokiem w rozwoju idei takaful byto uchwale-
nie w Malezji w 1984 r. pierwszych aktéw prawnych (takaful act) regulujacych
funkcjonowanie tych specyficznych podmiotow.

Obecnie na swiecie funkcjonuje 107 podmiotéw [1] w tej formie prawnej.
Zgodnie z danymi w tab. 1 w 2005 r. takaful gromadzit skladk¢ na poziomie
ok. 4,3 mld dolaréw. Najbardziej istotnymi rynkami sa Iran (ponad 60% w przypi-
sie globalnym) oraz Arabia Saudyjska (prawie 28%). Analizujac struktur¢ produk-
towa skladki, nalezy zauwazyc, ze 60% pochodzi z general takaful (zakres pokry-
cia dotyczy ryzyka majatkowego, gdzie przewazaja umowy komunikacyjne i
ogniowe), a 40% z family takaful (zapewnia osobie ubezpieczonej nie tylko ochro-
n¢ ubezpieczeniowa, ale takze daje mozliwos¢ dlugoterminowych oszczgdnosci —
ubezpieczony lub osoba bgdaca beneficjentem otrzymuje odszkodowania w przy-
padku szkody na ubezpieczonym; w tym samym czasie ma mozliwos¢ prowadze-
nia oszcz¢dnosci, bowiem czesé skladki przekazywana jest na konto oszcz¢dno-
$ciowe, na ktérym kapitat ro$nie na podstawie uzgodnionego wskaznika — based on
a pre-agreed ratio). Szacuje si¢, ze w roku 2015 sktadki z ubezpieczen rakaful
osiagna poziom 12-14 mld dolaréw”.

Swiatowe grupy finansowo-ubezpieczeniowe dostrzegaja znaczenie tej czesci
rynku’ i podejmuja juz dziatania w kierunku oferowania wyznawcom islamu ubez-
pieczen takaful, np. AIG , poprzez swoja spétke zalezna Enaya'®, wprowadzit w
pazdzierniku 2006 r. do oferty, na razie w krajach Zatoki Perskiej, pierwsze pro-
dukty zgodne z prawem islamskim. Zaklady takaful istniejg juz m.in. w Australii,

" Referat wygtoszony przez Yon Aris na temat Takaful — an Option to Conventional Insurance: A
Malaysian Model, podczas konferencji International Federation of Csholary Associations of Man-
agement, 7" World Congress. ktéra odbyta si¢ w dniach 5-7 czerwca 2004 r. w Goteborgu.

% Wystapienie S. Patela, Opportunities in Islamic Insurance, w Insurance Institute of London,
November 14™ 2006.

® Szacunki wskazuja, ze rynek fakaful na swiecie ma potencjat ok. 2-2.5 mid dolaréw. Zob. [3. s. 8].

1 www.piu.org.pl/pl/wiadomosci/z_zagranicy/art44.html.
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Anglii oraz Stanach Zjednoczonych. Ponadto HanoverRe, jeden z najwigkszych
reasekuratoréw na $wiecie, utworzyl spétke zaleing do obshugi podmiotéw tego
typu w ramach ustugi reasekuracyjnej.

Tabela 1. Skiadka przypisana w takafid w latach 2003-2005 w poszczeg6inych krajach (w min dolar6w)

Region Kraj 2003 2004 2005
Egipt 22 25 30
Mauretania ) 0,2 04 0,4
Afryka Senegal - 6,0 5,9
Sudan 93,4 130,9 132,6
razem 95,8 139,8 141,9
Bangladesz 2,2 3,1 3,5
. . Pakistan - - 0,1
Azja Poludniowa Sri Lanka 09 24 42
razem 3,1 54 7,8
Brunei 19,0 22,5 27,0
Indonezja 38,9 73,5 74,2
Daleki Wschéd N!alezja 3094 320,5 330,0
| Singapur - - 0,1
Tajlandia 27,0 28,7 30,0
razem 394,3 445,2 461,2
Bahrajn 11,0 14,5 15,0
Kuwejt 42,6 53,6 82,9
. Katar 16,7 24,7 33,6
Kraje GCC Arabia Saudyjska 6604 6468 [7556
Zjednoczone Emiraty Arabskie | 16,5 30,6 41,5
razem 756,2 770,2 928,6
Jordan 11,6 12,9 14,5
) Liban - - 4,0
Lewant Jemen 0.6 038 1,0
Razem 12,2 13,7 19,5
Bliski Wschéd (niearabskie) | Iran 1,592,9 2,163,8 2,750,0
razem wszystkie 2,854,5 3,538,1 14,3091
Zrédto: [1].

Czynniki rézniace funkcjonowanie fakaful od znanych w kulturze zachodniej
form organizacyjno-prawnych ubezpieczycieli to [7]:

1) dziatalnos$é funduszu jest zgodna z zasadami islamu, co powoduje, Zze inwe-
stowanie w niektére sektory gospodarki jest zabronione (np. kasyna, przetwdrstwo
i handel wieprzowing, alkoholem)'',

2) koraniczny zakaz oprocentowania (riba), co dodatkowo ogranicza mozliwo-
sci inwestycyjne (np. zakaz oprocentowanych lokat terminowych w bankach, zakaz
lokaty w udzialy firmy, ktéra takowy rachunek posiada, zakaz inwestowania w
papiery wartosciowe o statym oprocentowaniu),

"1 Ograniczone etycznie kierunki inwestowania zgromadzonych $rodkéw przez ubezpieczycieli
mozemy znaleZ¢ juz w dokonaniach komercyjnych zaktadéw ubezpieczefi.
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3) zakaz spekulacji — zakaz gry maisir — nie mozna inwestowa¢ w akcje w celu
osiagnigcia zysku na wzroscie ich wartosci.

Chociaz takaful jest produktem relatywnie nowym, jest on wspéiczesnie ofero-
wany w kilkunastu panstwach $wiata (m.in. w Arabii Saudyjskiej, Malezji, Bahraj-
nie). Jego znaczenie rosnie — szacuje si¢ wzrost wartosci sktadek ubezpieczenio-
wych w tym sektorze na 10%-20% rocznie, aczkolwiek nie nalezy go przeceniaé.
Ze wzgledu na swoja specyfike rakaful jest bowiem narazony na wigkszos$¢ pro-
bleméw, z jakimi borykaja si¢ banki muzutmanskie [6].

Rozwdj tego rynku doprowadzit do wytworzenia okreslonych odmian towa-
IZystw ubezpieczeniowych'z.

1. Model Ta’awuniego — oparty na zasadzie czystego mudaraba. Polega na tym,
ze cala ewentualnie powstata nadwyzka skladki jest zwracana ubezpieczonemu,
natomiast zysk z inwestycji jest dzielony migdzy ubezpieczonego a towarzystwo.
Podkreslane sg takie wartosci, jak: braterstwo, jednos¢, solidarno$é 1 wspdipraca.

2. Nonprofit model — przedsigbiorstwa ubezpieczeniowe sa wlasnoscia rzadowa,
catos¢ wktadéw czlonkowskich, tj. tabarru (darowizny), przeznaczana jest na wy-
plate odszkodowan.

3. Model al-mudharaba — oparty na zasadzie al-mudharabah, czyli podzialu zy-
sku. Al-mudharib, czyli operator, przyjmuje od uczestnikéw skladki zwane ra's-ul-
-mal. Umowa okresla, jak nadwyzka z operacji jest dzielona migdzy mudharaba i
uczestnikdw, np. 5:5, 6:4, 7:3 itd. Dzielone sa réwniez dochody z inwestycji. Po-
dzialu zyskéw mozna dokona¢ dopiero po wyptaceniu odszkodowar.

4. Model al wakala — ryzyko jest dzielone migdzy uczestnikéw (podziat w zy-
sku lub stracie), natomiast operator pobiera optat¢ za dokonywane operacje i za-
rzadzanie funduszem.

Dos¢ powszechng forma oferowania ustugi ubezpieczeniowej dla spolecznosci mu-
zulmanskiej staly si¢ fakaful windows. W ten spos6b okreslane sa dziatania podejmowa-
ne przez komercyjne zaklady ubezpieczen oraz banki, a polegajace na podazy ubezpie-
czen obok produktéw komercyjnych — w ramach jednej formy organizacyjnej asekurato-
ra. Taki spos6b dystrybucji jest pewnym rozwiazaniem w sytuacji braku uregulowan
prawnych w zakresie rakaful. Jednak dostrzegane sq réwniez stabosci tego rozwiazania,
m.in. mniejsza wiarygodnosc¢, przejrzystos¢ transakcji (np. ze wzgledu na mozliwos¢
dokonywania przez ubezpieczyciela komercyjnego zabronionych przez szariat inwesty-
cji), konflikt koncepcji (ubezpieczenia komercyjne — transfer ryzyka, rakaful — podziat
ryzyka), niebezpieczenstwo dokonywania zabronionych praktyk przez zaklad ubezpie-
czen, wreszcie zahamowanie rozwoju zakladow tfakaful. W efekcie w czesci rynkow (np.
w Malezji i krajach Bliskiego Wschodu) taka forma jest zabroniona. Z pewnoscia ta
forma oferowania ushugi rakaful jest bardzo wygodna i niskonakladowa w krajach nie-
islamskich (np. grupa bankowa HSBC Amanah i Folksam w Szwecji)".

2 http://www.icmif.org/services/takaful/models.asp.
'* A. Rahim, Takaful, Sidat Hyder Morshed Associates (Pvt) Ltd, wystapienia podczas Life
Workshop by SECP w dniu 14 wrzesnia 2006 r.
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Ubezpieczenia w analizowanej formie istnieja niespetna 30 lat. To zbyt krétki
czas, by mogly sie one w pelni rozwina¢. Dodatkowo zaistniale spory interpreta-
cyjne prawa islamskiego w zakresie dopuszczalnosci ubezpieczen w muzuiman-
skim systemie ekonomicznym musialy wptynaé¢ na rozwdj takaful. Obecnie jednak,
w kontekscie niewystarczajacego rozwoju instytucji socjalnych w krajach islam-
skich, przed ubezpieczeniami stawia si¢ nowe zadania. Z jednej strony pojawia si¢
silny popyt ze strony podmiotéw publicznych, ktére nie moga skorzystaé ze
wzgledéw religijnych z innych form finansowania utraty majatku. Z drugiej strony
sukces bankowosci islamskiej pozwala na skierowanie zgromadzonego kapitatu i
dostgpnych instrumentéw na rynek ubezpieczeniowy. Banki islamskie maja réw-
niez wazna role w zakresie dystrybucji produktéw ubezpieczeniowych. Ponad 20%
skiaqui gromadzonej przez takaful przechodzi przez ,islamskie okienka” w ban-
kach™.

Przedmiotowe rozwiazania maja z jednej strony czesciowo przeciwdziataé pro-
blemowi ubéstwa, z drugiej przyczyniaja si¢ do integracji ludnos¢ wokét wspélnej
idei, jaka jest solidarmos¢. Ponadto zaczyna rosnaé swiadomosé ubezpieczeniowa
muzutmanéw mieszkajacych w krajach zaréwno islamskich, jak i nieislamskich.
Efektem tych oczekiwan jest powotanie ponadnarodowych organizacji, ktérych
zadaniem jest standaryzacja dobrych praktyk w dziatalnosci rakaful 3,

Rynek ubezpieczen dziatajacych na podstawie takaful natrafia tez na ograniczenia:

e brak w petni wiarygodnych danych i informacji o funkcjonowaniu podmio-
tow,

‘' takaful w wigkszos$ci przypadkéw tc nowe i niezbyt duze podmioty,

e brak badan rynkowych w przedmiotowym zakresie i badan naukowych po-
zwalajacych na budowanie perspektyw produktowych i organizacyjnych,

® brak standaryzacji funkcjonowania (w tym regulacji prawnych),

e ograniczona liczba instrumentéw lokacyjnych zgodnych z zasadami islamu,

¢ brak silnych reasekuratoréw.

4. Towarzystwo ubezpieczen wzajemnych jako optymalna forma
realizacji ubezpieczen hala

Jednym z kluczowych elementéw codziennego zycia emigrantéw z krajow mu-
zutmanskich jest zachowanie wlasnych, zakorzenionych w islamie wartosci kultu-
rowych. W efekcie na rynkach Europy Zachodniej bardzo szybko rozwija si¢ podaz
produktéw i ustug hala, czyli zgodnych z zasadami Koranu. Szacunki wskazuja, ze

'* The Takaful Industry Performance, www.bnm.gov.my/files/publication/tkf/en/2005.

'3 Dziatania takie podejmuja Islamic Financial Services Board (IFSB), ASEAN Takaful Group
(ATG), International Takaful Association (ITA), Accounting and Auditing Organization of Islamic
Financial Institutions (AAOIFI).
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15 min ludzi zyjacych w Unii Europejskiej jest w stanie wydatkowaé rocznie 12-15
mld euro tylko na artykuty spozywcze [15].

W Polsce liczbe muzulmandw szacuje si¢ na ok. 25 tys., w tym ponad 5 tys. to
Tatarzy [19]. Akcesja do UE wiaczyla jednak Polsk¢ w europejski, a takze $wiato-
wy system migracyjny okreslony aksjonormatywnie, z determinujacym znacze-
niem ponadnarodowego sytemu prawnego. Liczba ludnosci Unii ma wzrosnaé
nieznacznie do 2025 r. dzigki imigracji, zanim zacznie spada¢: 458 min w 2005 r.,
469,5 min w 2025 r. (+2%), a nast¢pnie 468,7 mln w 2030 r. Jednak 55 z 211 re-
gionéw UE 15 juz doswiadczylo spadku liczby ludnosci w drugiej polowie lat
dziewig¢cdziesigtych XX w. Mialo to réwniez miejsce w wigkszosci regionéw no-
wych panstw cztonkowskich (35 z 55 regionéw) z powodu spadku przyrostu natu-
ralnego i emigracji netto [16].

Jesli chodzi o imigracje, to nalezy podkresli¢, ze Polska bardzo wolno staje si¢
krajem naptywu i to moze by¢ czynnikiem ograniczajacym zainteresowanie two-
rzeniem instytucji ubezpieczeniowych zgodnych z zasadami islamu. Mozna
stwierdzi¢ jednak, ze znajduje si¢ w takiej sytuacji migracyjnej, w jakiej ok. 20 lat
temu byly kraje Europy Potudniowej (Wiochy, Hiszpania, Grecja), ktére szybko
przeksztalcity si¢ w kraje imigracyjne .

Towarzystwa ubezpieczen wzajemnych znane sa w Polsce i na swiecie od setek
lat [8]. Obecnie w Polsce zarejestrowanych jest dziewigc towarzystw dziatajacych
w tej formie [4]. Na podstawie ich mozliwosci tworzony byt rynek ubezpieczenio-
wy. Rozwiazania polegajace na inicjowaniu towarzystwa przez okreslone przed-
sigbiorstwa istnieja juz w naszym kraju. Jednak dziatania takie sa szczegélnie zna-
ne na rynkach niemieckim i francuskim.

Polskie prawo, w swoim obecnym ksztalcie, przewiduje trzy dopuszczalne
metody zarzadzania ryzykiem zdarzen losowych: 1) samoubezpieczenie,
2) ubezpieczenie komercyjne, 3) ubezpieczenie wzajemne'®. Przedmiotowe
ubezpieczenia wzajemne, realizowane przez okreslona grupe podmiotéw (w
polskiej rzeczywistosci np. rolnicy w Concordia Wielkopolska TUW) lub
przedsigbiorstwo (KGHM i TUW Cuprum), pozwalaja na wykorzystanie pod-
stawowych zalet samoubezpieczenia z jednoczesnym wykorzystaniem wiedzy i
mozliwosci rynku ubezpieczeniowego' .

Ubezpieczenia na zasadzie wzajemnosci sprowadzajg si¢ do utozsamienia
intereséw wiascicielskich i ubezpieczeniowych (tozsamos$é wiascicieli i klien-
téw) przy wprowadzeniu skladki o charakterze zaliczkowym. Sktadka ta moze
podlegac czesciowemu zwrotowi (gdy szkodowos¢ ubezpieczen jest niska) lub

'* Do najpowszechniej wystgpujacych na $wiecie form organizacyjno-prawnych prowadzenia
dziatalnosci ubezpieczeniowej naleza: towarzystwo ubezpieczefi wzajemnych oraz spétka akcyjna.
Zob. [12, s. 533].

'" Definicje funkcjonalne towarzystwa ubezpieczern wzajemnych skupiaja si¢ na aspekcie ich
funkcji, celéw i zadan. Glosza one, iz TUW to towarzystwa, ktére ,maja za zadanie zaspokoié¢ po-
trzeby tworzacych je wspdlnot”. Zob. [11, s. 22].
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wymagaé dopfaty (gdy szkodowos¢ jest wyzsza od zatozonej). Naczelna dewi-
za ubezpieczen wzajemnych jest oferowanie mozliwie jak najlepszej ochrony
ubezpieczeniowej za mozliwie jak najnizsza ceng.

Tabela 2. Szanse i zagrozenia przedsiewzigcia utworzenia TUW zgodnie z regutami islamu

Szanse i mozliwosci Zagrozenia
1. Mozliwos¢ obnizenia kosztu ubezpieczenia: 1. Problemem w zainicjowaniu dziatalnosci
o marz¢ zysku, ktdéra zawarta jest w taryfach ubezpieczen towarzystwa moga si¢ okazac zgromadzenie
komercyjnych, okreslonych $rodkéw i pokrycie kosztéw
* dzieki wyeliminowaniu posrednictwa agentéw i brokeréw w |przygotowania i zlozenia wniosku o rejestra-
pozyskiwaniu ubezpieczanych rodzajéw ryzyka cjg towarzystwa do KNUIFE
 poprzez optymalizacj¢ kosztéw administracyjnych i elimina-
cj¢ wydatkow marketingowych
o dzigki obnizeniu kosztéw likwidacji szkéd i ograniczeniu
poziomu wyludzen odszkodowai
2. Bezposredni wptyw na sposéb prowadzenia dziatalnosci 2. Zagrozeniem natury ubezpieczeniowej
ubezpieczeniowe;j: moze okazad si¢ w takiej formie whasciwe

o poprzez zatwierdzanie tresci og6inych warunkéw ubezpie-  [rozlozenie ryzyka w grupie ubezpieczonych.
czeft (jest to ustawowa kompetencja wainego zgromadzenia |Niska liczebnos¢ muzutmanéw w Polsce

czlonkéw) moze powodowaé koniecznos¢ ustalania
o akeeptacja przez rade nadzorcza towarzystwa strategii dziata- |skiadek na poziomie wyzszym od zaktadéw
nia towarzystwa komercyjnych
3. Wygenerowanie dodatkowych korzysci dla wiascicieli 3. Niezasadne wydaje si¢ prowadzenie przez
towarzystwa taki TUW, ciagle najpopulamiejszych w

o najczgsciej konsumpcja nadwyzki realizowana jest poprzez: |Polsce. ubezpieczen komunikacyjnych,
zwrot sktadki, zaliczenie nadwyzki jako sktadki zakolejny  [szczegdlnie obowiazkowego ubezpieczenia
okres lub rozszerzenie zakresu ochrony ubezpieczeniowej w |OC (koniecznos¢ ustanowienia organu od-
kolejnym okresie bez zmiany poziomu skiadki lub odpisna |szkodowawczego w panstwach czionkow-
fundusz zapasowy skich UE)

o tworzenie funduszu prewencyjnego, ktéry moze zosta¢
wykorzystany do poprawy charakterystyki ryzyka u czlon-
kéw TUW

o mozliwo$¢ zaoferowania oferty towarzystwa innym podmio-
tom lub branzom, ktdre opierajac si¢ na tzw. zwiazkach wza-
jemnosci cztonkowskiej (samodzielnie rozliczajaca si¢ czgs¢
towarzystwa ubezpieczen wzajemnych), réwniez moga sko-
rzysta¢ z ochrony wzajemne;j, ale jednoczesnie przynosza
dodatkowe przychody dla towarzystwa

Zrédto: opracowanie wiasne.

W poréwnaniu z ubezpieczeniami komercyinymi realizacja TUW jest z
ekonomicznego punktu widzenia uzasadniona w przypadku, gdy:

ez analizy dotychczasowego, mozliwie najdtuzszego, okresu przebiegu
ubezpieczen wynika, ze maja one charakter kosztowy, tzn. ptacona sktadka jest
wyzsza niz otrzymywane od zakladu ubezpieczen odszkodowania (udzial wy-
placonych odszkodowan w skladce zaptaconej powinien by¢ nizszy niz 50%),

® wystepuje poczatkowy znaczny potencjat ubezpieczeniowy mierzony war-
toscia ptaconej dotychczas sktadki na poziomie 4-5 min zi.
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Jednak w omawianym zakresie najwazniejszym elementem jest mozliwos¢ okre-
Slenia w statucie podstawowych zasad obowiazujacych w danym towarzystwie'®.
Zasady te, zgodnie z ideg twoércdw towarzystwa, moga by¢ zgodne z regutami
obowiazujacymi w islamie.

W tabeli 2 przedstawiono zestawienie szans i zagrozen dla wilascicieli/ubez-
pieczonych zwiazanych z powolaniem TUW.
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INSURANCES FOR MUSLIMS - CHALLENGES FACING
THE CONTEMPORARY FINANCIAL MARKETS

Summary

Because of lack of separation of the secular and religious principles in many Is-
lamic countries, there is need to create insurance products in compliance with
Sharia law. It causes that the solutions are not allowed to include elements of:

1) uncertainty (gharar),

2) gambling (maisir),

3) interest (riba).

The development of Islamic insurance (takaful) and banking indicates that Mus-
lim communities need the financial services. In the Polish insurance market, con-
ception of takaful can be realized by properly formed and managed mutual insur-
ance companies.
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