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Wedlug szacunkéw niektérych badaczy, od pigciuset lat tempo wzrostu handlu
migdzynarodowego wyprzedza tempo wzrostu swiatowego PKB i wobec tego mozna
mowié o swoistej prawidlowosci. Jak dotychczas, ulegta ona wyraznemu zatamaniu
tylko w okresie 1914-1950. Konkretnie biorac, w 1913 r. wolumen handlu przewyz-
szat 0 11% wolumen z 1929 r. i az 0 60% wolumen z 1938 roku. Jednoczesnie pro-
dukcja §wiatowa byta w 1913 r. mniejsza, odpowiednio, o 26 i1 0 34% [Estevadeor-
dal, Frantz, Taylor 2003; Globalization and Trade... 1998, s. 33]. Oznacza to, ze w
latach 1913-1938 rozwdj gospodarki §wiatowej nastgpowal pomimo jednoczesnego
spadku obrotéw handlowych, co w swietle wspdlczesnych doswiadczen wydaje sie
nieprawdopodobne. Sekwencja tych liczb wskazuje, ze dynamice handlu zaszkodzit
nie tylko kataklizm wojenny, czyli okoliczno$é zewnetrzna, ale réwniez wielki kry-
zys gospodarczy lat 30., ktéry okazal si¢ nawet bardziej destrukcyjny dla wymiany
od zniszczen spowodowanych dziataniami bojowymi. Do dezintegracji migdzynaro-
dowego podzialu pracy doprowadzita przede wszystkim [Skodlarski, Matera 2004
(rozdz. 6)]' rewolucja w Rosji, ktéra wylaczyla ten kraj z systemu rynkowego, ciag-
nacy si¢ przez kilkanascie lat problem zadluzenia i reparacji wojennych, upadek
systemu waluty zlotej i powszechna niestabilno$¢ monetarna, zwyciestwo faszyzmu
w waznych dla gospodarki §wiatowej krajach, przeciwdziatanie skutkom wielkiego
kryzysu za pomoca podnoszenia cel i barier pozataryfowych, odchodzenie od rozli-
czefi wielostronnych na rzecz dwustronnych w handlu migdzynarodowym, coraz
czestsze sigganie po dumping i subsydia eksportowe, posunigcia odwetowe ze strony
krajéw importeréw, monopole cenowe w odniesieniu do waznych surowcéw oraz
regionalizacja czg¢sci handlu w ukladzie metropolia — kolonie. Dezintegracja handlo-

! Autorzy ci podkreslaja, ze okres migdzywojenny odznaczat sig bardzo duzym zréznicowaniem
pod wzgledem gospodarczym, m.in. rekordowym tempem wzrostu handlu w latach 1926-1929, po-
réwnywalnym z osiagganym w latach 50. ubieglego wieku.
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wa gospodarki $wiatowej, jaka spowodowaly powyzsze okolicznosci i dzialania
rzadéw, okazala si¢ na szczgscie tylko epizodem w jej historii.

W ciagu ostatnich 50 lat zalezno$¢ migdzy dynamika wymiany i produkcji wrécita
do tendencji obserwowanej przed 1914 rokiem. Wolumen obrotéw znéw rést wyraznie
szybciej, systematycznie uzalezniajac globalny rozwéj gospodarczy od przeptywdéw
towarowych. Jak wynika z danych w tab. |, w poszczegdlnych dekadach dynamika
eksportu swiatowego przewyzszala nawet o kilka punktéw procentowych dynamike
PKB. Prawidlowos¢ ta powtarzata si¢ niemal z roku na rok (odwrotna relacja, gdy
wolumen PKB rést szybciej, wystapita jedynie w latach: 1958, 1961, 1981-1983,
2001). W rezultacie w catym okresie wielkos¢ eksportu powigkszyla si¢ ponaddwu-
dziestokrotnie, natomiast wielko$é produkcji — prawie siedmiokrotnie. Wedtug Swia-
towej Organizacji Handlu (WTO), od 1950 r. do poczatku nowego stulecia zaleznos¢
od handlu, mierzona stosunkiem eksportu towaréw do PKB, zwigkszyta si¢ dla gospo-
darki $wiatowej z 8,8% do ponad 23,6% (w cenach statych z 1987 r.). Oczywiscie w
analogicznych proporcjach zmienily si¢ tez wskazniki penetracji importowe;.

Tabela 1. Sredni roczny wzrost wolumenu handlu towarami i wolumenu PKB na $wiecie
w latach 1950-2004 (w %)

Wyszczegdlnicnie | 1950-1960 | 1960-1970 | 1970-1980 | 1980-1990 | 1990-1900 | 2000-2004
Eksport 6,5 8,3 52 5,0 6,4 4,2
PKB 4,2 5,3 3,6 3,1 2,5 2,5
Réznica 2,3 3,0 1,6 1,9 3,9 1,7

Zrédlo: [World Development... 1997 (Table 4a); World Trade Report 2005 (Table 1)).

Nie wszystkie regiony gospodarki swiatowej w jednakowym stopniu partycy-
powaty we wzroscie handlu migdzynarodowego, na co wskazuja zmiany ich udzia-
16w w globalnych obrotach. Z przetasowan tych wynika, ze stosunkowo najwolniej
rést eksport Afryki i obu Ameryk, gdyz udziat tych trzech kontynentéw wyraznie
spadt (tab. 2). Wymowa tego faktu jest jednak inna. Znaczenie Ameryki P6inocne;j
zmniejszylo sie gléwnie dlatego, Ze inne centra ekonomiczne, zrujnowane wskutek
II wojny, odbudowatly swoja pozycje w gospodarce §wiatowej, co nastapito zreszta
dzieki pomocy USA. Poczatkowa dominacj¢ tego kraju w eksporcie spowodowaly
okolicznosci nadzwyczajne, a stan obecny mozna okresli¢ jako ,,powrét do nor-
malno$ci” (podobng pozycje Ameryka Pétnocna miala w 1929 r.). Natomiast w
przypadku Ameryki Lacinskiej i Afryki spadek udzialu sygnalizuje utrat¢ konku-
rencyjnosci produkcji, co dla wielu krajéw oznacza dramatyczne poglebianie sig
dystansu ekonomicznego wobec reszty $wiata. Dotyczy to zwlaszcza Afryki, gdzie
przecietny poziom dochodéw jest na ogét wyraznie nizszy niz w innych rejonach
globu?. Przetamanie tej zapasci jest bardzo trudne, na co wskazujq tylko nieliczne

2 Wiréd 12 krajéw $wiata, ktére w latach 1960-2000 odnotowaty najwyzsza, (rwale ujemna sto-
pe wzrostu gospodarczego, 10 byto z Alryki, a 2 z Ameryki Lacifiskiej, zob. [Siwiriski 2005].



341

sukcesy eksportowe. Udalo si¢ je osiagna¢ przede wszystkim krajom, ktére posta-
wily na bliska wspdtprace z rozwinigta gospodarczo czeécia Swiatal.

Do regionéw o wyzszej od przecigtnej dynamice eksportu nalezaly Azja i Eu-
ropa Zachodnia. W rezultacie wyraznie zwigkszyly si¢ ich udzialy w $wiatowym
wywozie w poréwnaniu z koficowka lat 40. ubieglego wieku. Dla Europy Zachod-
niej byt to gléwnie wynik odzyskania miejsca zajmowanego w gospodarce swiato-
wej 1 w handlu w okresie przedwojennym. W Azji, m.in. za sprawag otwarcia na
handel miedzynarodowy, dokonal si¢ natomiast ogromny skok gospodarczy i
awans cywilizacyjny, ktory poprawil warunki zycia wielu milionom mieszkancéw
kontynentu*. Z kolei znaczenie bytych krajéw socjalistycznych w eksporcie global-
nym w zasadzie nie zmienilo si¢ w stosunku do 1948 r., mimo réznych tendencji w
omawianym okresie. Do roku 1963 ich udziat wzrastal, osiagajac nawet 11%. Od
tego czasu pozycja tych krajéw na rynkach migdzynarodowych systematycznie si¢
pogarszala, spadajac nawet ponizej poziomu z 1948 r., co wynikalo z przyjetej stra-
tegii rozwoju i z niewydolnosci gospodarki nakazowej. Spadek ten zostat zatrzymany
i odwrécony dopiero dzigki zmianom ustrojowym zapoczatkowanym w 1989 r.,
ktére przestaty dyskryminowac¢ handel z zagranica w polityce gospodarcze;j.

W geografii $wiatowego importu przesuni¢¢ bylo o wiele mniej: wyraznie
zmniejszyty si¢ udzialty Afryki i Ameryki Lacinskiej, natomiast wzrosto znaczenie
Azji w zwiazku z szybkim wzrostem gospodarczym, jaki mial miejsce w wielu
krajach tego kontynentu.

Tabela 2. Regionalna struktura swiatowego handlu towarami w latach 1948 i 2003 (w %)

Region Eksport Import
1948 2003 1948 2003
Swiat 100 100 100 100
Ameryka Pélnocna 27,3 13,7 19,8 20,5
Ameryka bacinska 12,3 5,2 10,6 4.8
Europa Zachodnia 31,5 43,1 40.4 42,0
Europa Srodkowo-Wschodnia, kraje battyckie, WNP 6,0 5,5 5.8 5,0
Afryka 7,3 2,4 7,6 2,2
Azja 15,6 30,2 15,9 25,5
Kraje GATT/WTO 60,4 94,3 52,9 96,1

Zrédto: [International Trade... 2003 (Table 11.2)].

3 Na przyktad w 1948 r. taczny eksport Brazylii i Argentyny byt 4,8 razy wigkszy niz eksport
Meksyku, a eksport Afryki 7,3 razy wigkszy. W roku 2003, gtéwnie dzigki integracji w ramach
NAFTA, Meksyk eksportowat o ponad 60% wigcej niz Brazylia i Argentyna razem wzigte i niemal
tyle, co cata Afryka.

4 W okresie 1960-2000 najszybciej rozwijajaca si¢ dwunastke tworzylo 8 krajéw z Azji, 3 z Unii
Europejskiej i 1 z Afryki [Siwinski 2005].
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Oprécz nieréownomiernego tempa wzrostu, handel mi¢dzynarodowy charaktery-
zuje wyraznie asymetryczna koncentracja obrotéw w poszczegdlnych regionach
(tab. 3). Najmniej samowystarczalne sa kraje najbiedniejsze, bo produkujac niewiele
i specjalizujac si¢ w podobnych asortymentach towaréw nieprzetworzonych, nie
bardzo maja czym migdzy soba handlowaé. I tak w 2003 r. dla odbiorcéw w pozosta-
tych rejonach $wiata przeznaczone bylo prawie 90% towaréw z Afryki i 85% z Ame-
ryki Lacinskiej. Z kolei najstabiej uzalezniona od innych rynkéw zbytu byta Europa
Zachodnia, ktéra plasowata w krajach trzecich tylko jedna trzecig eksportu. W sumie
w 2003 r. handel w obrgbie Ameryki Péinocnej, Europy Zachodniej i Azji, okresla-
nych czasem mianem triady, stanowit ok. 70% strumieni $wiatowego eksportu.

Tabela 3. Udziat handlu wewnatrzregionalnego w eksporcie catkowitym regionu
w latach 1998 i 2003 (w %)

Region 1998 2003
Ameryka Pélnocna 37,6 40,5
Ameryka Lacinska 20,6 15,6
Europa Zachodnia 68,8 67,7
Europa Srodkowo-Wschodnia, kraje battyckie, WNP 30,9 24,5
Afryka 9.5 10,2
Azja 54,4 52,9

Zrédlo: [International Trade... 2003 (Table 111.3)].

O duzej koncentracji obrotdw $wiadcza tez listy najwigkszych eksporterow i
importerow w 2004 r. (tab. 4). Pierwsza dziesiatka, dostarczajaca ponad potowe
Swiatowego eksportu i importu, to, poza Chinami, same kraje rozwinigte gospodar-
czo (Chiny, wraz z politycznie podporzadkowanym Hongkongiem, znalaztyby si¢
na drugim miejscu na obu listach). Sytuacja w 2004 r. nie byla czym$ wyjatko-
wym, gdyz wedlug statystyk WTO, od dluzszego czasu pigédziesi¢ciu najwigk-
szych eksporteréw i importeréw realizuje ok. 95% obrotéw globalnych, a na pozo-
statych, mniej wigcej stu trzydziestu uczestnikow gospodarki $wiatowej, przypada
reszta, czyli 5%. Oznacza to daleko posunig¢ta asymetri¢ migdzy ukladem sit w
sferze realnej i sferze instytucjonalnej stosunkéw handlowych. Wigkszo$¢ krajow
pod wzgledem gospodarczym zupelnie si¢ nie liczy w migdzynarodowym podziale
pracy, ale z uwagi na cechy stworzonego po Il wojnie $wiatowej systemu wielo-
stronnej wspolpracy ich rola polityczna w ksztaltowaniu stosunkéw handlowych
jest daleko wazniejsza od wynikajacej z relatywnej wielkosci eksportu.

W okresie powojennym znaczace zmiany zaszly takze w strukturze rzeczowej
handlu $wiatowego, na co wptyngto rézne tempo wzrostu wymiany poszczegdl-
nych grup towarowych i rézne tempo wzrostu cen. W roku 2003 wolumen eksportu
produktéw rolnych byt wigkszy niemal szesciokrotnie, paliw i mineraléw prawie
jedenastokrotnie, produktéw przemyslowych za$ niemal czterdziestoszesciokrotnie
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w stosunku do 1950 roku. Przewaga dynamiki eksportu produktéw przemystowych
nad pozostalymi grupami zaczela si¢ zaznaczac szczegélnie wyraznie od poczatku
lat 70. ubieglego wieku, co mogto mieé¢ zwiazek z kryzysem paliwowym i surow-
cowym, ktory spowodowal poszukiwanie oszczedno$ci w zuzyciu tych towaréw w
krajach uprzemystowionych. W latach 80. handlowi dobrami przemystowymi za-
czal sprzyjac¢ wzrost aktywnosci firm wielonarodowych coraz chetniej wykorzystu-
jacych inwestycje bezposrednie do ekspansji na rynki zagraniczne.

Tabela 4. 10 najwigckszych eksporteréw i importeréw towaréw w 2004 roku (w % i w mld USD)

Miejsce Kraj Wartos¢ Udziat | Miejsce Kraj Wartosc Udziat
eksportu importu
1 Niemcy 914,8 10,0 1 USA 15264 16,1
2 [USA 819,0 9,0 2 Niemcy 717,5 7,6
3 Chiny 593.4 6,5 3 Chiny 5614 5,9
4 |Japonia 565.5 6,2 4 Francja 464,1 4,9
S Francja 4510 4,9 5 Wielka Brytania 462,0 4,9
6 Holandia 358.8 39 6 Japonia 4544 4,8
7 lalia 346,1 3.8 7 Italia 349,0 3.7
8 | Wielka Brytania 345,6 3.8, 8 Holandia 319.9 34
9 Kanada 322,0 35 9 Belgia 287,2 3,0
10 |Belgia 308,9 34 10 Kanada 275,8 2,9
Razem* 5025,1 55,1 JRazem* 54177 57,3
Swiat* 91235 | 100 | Swiat* 94583 | 100

* z uwzglednieniem duzego reeksportu i importu na cele reeksportu.

Zrédto: [World Trade Report... 2005 (Table 3)].

Na zmiany wolumenu eksportu naktadaty si¢ zmiany cen. W okresie 1950-2003
tempo wzrostu cen produktéw przemystowych bylo szybsze niz cen produktéw rol-
nych, natomiast wolniejsze niz cen paliw i mineraiéw. Pod tacznym wplywem zmian
cen i wolumenu, w eksporcie $wiatowym rosto znaczenie produktow przemysto-
wych, a spadato znaczenie paliw i mineraléw oraz — jeszcze szybciej — produktéw
rolnych. Te przetasowania ulegly zahamowaniu w polowie lat 90. ubieglego wieku,
gdy udziat produktéw przemystowych ustabilizowatl si¢ na poziomie ok. 75%
(tab. 5). W rezultacie, o ile jeszcze w 1980 r. najwigksza cz¢$¢ handlu Swiatowego
przypadata na surowce, o tyle wspéiczesnie dominujq produkty przetworzone. Do
galezi przetwdrstwa, ktérych wymiana z zagranica (w ujeciu wartosciowym) w
ostatnich kilkunastu latach rozwijala si¢ stosunkowo szybko, naleza sprzet biurowy i
telekomunikacyjny, chemikalia, w tym farmaceutyki, a takze samochody, natomiast
w tempie poniZej przecigtnej rost eksport tekstylidw, odziezy oraz wyrobéw z zelaza
i stali. W rezultacie w latach 90. ubieglego wieku obroty sprzg¢tem biurowym i tele-
komunikacyjnym wyprzedzity pod wzgledem wartosci obroty samochodami, ktére
wczesniej stanowity gléwna pozycje w handlu towarami przemystowymi.
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Zmiany w strukturze towarowej handlu byly spowodowane nie tylko wzrostem
popytu na wyroby przemystowe, lecz takze szybszym rozwojem nowych form
organizowania produkcji, ktére stymulowaty obroty pétproduktami i komponenta-
mi kosztem wymiany wyrobéw gotowych. Zjawisko to, wynikajace z dazenia firm
do poprawy efektywnosci pionowej specjalizacji produkcji, wprowadzito nowa
jakos¢ do migdzynarodowego podziatu pracy.

Tabela 5. Struktura towarowa eksportu swiatowego w latach 1965, 1995 i 2003 (ceny biezace, w %)

Grupa towarowa 1965 1995 2003
Produkty rolne 26,0 11,7 9,2
Paliwa i mineraty 21,6 10,9 13,2
Produkty przemystowe 49,8 74,1 74,5

Zr6dto: [Handbook... 1983, s. 90; International Trade... 2004 (Table IV ] ).

Jak wiadomo, specjalizacja pionowa jest znana od dawna forma podziatu pra-
cy, ktéra wykorzystuje si¢ w ramach danego przedsigbiorstwa lub przez wlaczenie
do procesu produkcji niezaleznego partnera. Kontraktowane sa wtedy u niego
czynnosci, ktére samodzielnie firma wykonywataby gorzej i drozej (outsourcing).
Teoretycznie biorac, optacaé si¢ moze zlecenie zewngtrznemu dostawcy wszyst-
kich takich funkcji, z wyjatkiem dzialanh majacych dla firmy macierzystej znacze-
nie strategiczne’. Taki dostawca, jesli obstuguje wielu klientéw, latwiej osiagnie
korzysci skali produkcji (np. przy produkcji mikroprocesoréw, czesci samochodo-
wych, czgsci do sprzetu RTV), a te same komponenty moga by¢é montowane w
wyrobach finalnych réznych firm. Tradycyjnie jako dostawcéw zewnegtrznych wy-
korzystywano przedsigbiorstwa krajowe, ale poczawszy od lat 70. ubieglego wieku
coraz czgsciej zaczgto siggac po kontrahentéw zagranicznych, stosujac outsourcing
w skali miedzynarodowej, czyli tzw. offshoring. Zwigzany z nim handel odbywa
si¢ na warunkach rynkowych, czyli z udzialem podmiotéw nie powigzanych kapi-
talowo i organizacyjnie (przyktadem jest eksport przerobowy, z ktérego zyto wielu
polskich producentéw odziezy w latach 90. ubiegtego wieku).

Oprécz tego handel spowodowany specjalizacja pionowa moze nie przechodzié
przez rynek. Duzy wkiad w rozwdj tej specyficznej kategorii obrotéw migdzynaro-
dowych wniosly coraz liczniejsze zagraniczne inwestycje bezposrednie wywolane
ekspansja przedsigbiorstw wielonarodowych (PW). Istota funkcjonowania tych pod-
miotéw polega na lokalizowaniu poszczegdlnych elementéw tancucha wartosci fir-
my, czyli poszczegdlnych rodzajéw jej dziatalnosci, w krajach, w ktérych przynosza

5 Zakres dziatan nadajacych si¢ do kontraktowania zawsze wynika z indywidualnej oceny przez
firm¢, np. w przemysle amerykaniskim 70% kosztu wyprodukowania samochodu stanowia cz¢sci,
komponenty i ustugi kupione od dostawcéw zewngtrznych. Z grubsza biorac, jedna czwarta czg¢sci
importowana jest z 95 krajéw [Offshoring Services... 2005, s. 268-269].
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najwyzsza warto$¢ dodang (najwyzszy przyrost wartosci produktu) (por. [Kozminski
1999; Rymarczyk 2004]). Taka strategia dzialania na poziomie mikroekonomicznym
kreuje dodatkowy eksport w statystykach handlu swiatowego, a jego przedmiotem sa
towary przechodzace przez kolejne fazy produkcji w zaleznych od firmy-matki fi-
liach rozmieszczonych w réznych krajach. Obrét dobrami posrednimi w ramach PW
z reguly pomija rynek, stanowiac tzw. handel wewnatrzfirmowy (intrafirm trade)®.
Niezaleznie od formy, globalne sieci produkcyjne nieuchronnie poglebiaja spe-
cjalizacj¢ w handlu migdzynarodowym, cho¢ skala tego zjawiska w calej gospodarce
swiatowej jest trudna do zmierzenia ze wzgledu na brak wiarygodnych danych staty-
stycznych w postaci odpowiednio rozbudowanych tablic przeplywéw migedzy-
gateziowych oraz ze wzgledu na arbitralno$é klasyfikowania dobr do grupy final-
nych i zaopatrzeniowych. Dlatego w analizach liczbowych pionowa specjalizacja
mig¢dzynarodowa jest definiowana weziej, jako importochtonnos¢ eksportu. Miara tej
specjalizacji jest relacja wskaznika VS (vertical specialization) do wielkosci ekspor-
tu’. Z koniecznosci badania poréwnawcze ograniczaja si¢ do niektérych krajow.
Pierwsza proba kwantyfikacji objeto 14 krajow (G-7, Australia, Dania, Holan-
dia oraz Korea Pid., Meksyk, Irlandia, Tajwan), na ktére przypada ponad 60%
handlu $wiatowego [Hummels, Ishii, Yi 2001]. Okazalo si¢, ze udzial importowa-
nych komponentdw w eksporcie, mierzony wskaznikiem VS, w 1990 r. wynosit,
$rednio dla wszystkich krajéw, 21%, a dla mniejszych osiagat 40%. Udziat ten w
calej grupie wzrdst o 28% w stosunku do 1970 roku. Dowodzi to, ze handel czg-
$ciami zwigkszal si¢ szybciej niz handel dobrami finalnymi. Rosnace znaczenie
obrotu materiatami do produkcji potwierdza fakt, ze wzrost relacji eksport catkowi-
ty/PKB, jaki dokonal si¢ w tym okresie, wynikal w 30% ze wzrostu eksportu ko-
rzystajacego z importowanych komponentéw. Do dziedzin, ktérych eksport byt
najbardziej uzalezniony od importu zagranicznych materialéw i pétproduktow,
nalezal przemyst maszynowy i chemiczny. Badanie to wykazalo rowniez, ze spe-
cjalizacja pionowa w krajach grupy nalezacych do OECD dotyczyta gléwnie pozo-
statych czlonkéw tej organizacji. Oznacza to, ze materialy i komponenty pocho-
dzace z krajéw rozwinietych byly przetwarzane w krajach rozwinigtych i ekspor-

6 Specjalisci uzywaija réznej terminologii do opisu specjalizacji pionowej (fragmentacja, dezinte-
gracja, outsourcing, specjalizacja wewnatrzproduktowa, produkcja wieloetapowa itd.). Wielu uwaza,
ze moze ona dotyczy¢ zaréwno wytwarzania ustug, jak i towaréw. Zdaniem J. Bhagwatiego, A. Pa-
nagariya i T. Srinivasana [2004] jest Lo btad, bo termin outsourcing powinien odnosi¢ si¢ tylko do
transgranicznego handlu ustugami bez udziatu BIZ.

7 Wskaznik ten liczony jest wg formuty (w ujeciu wartosciowym): VS = (importowane kompo-
nenty/produkcja brutto) x eksport, lub: VS = (eksport/produkcja brutto) x importowane komponenty.
Wartosci wskazZnika uzyskane dla poszczegélnych gal¢zi (d6br) relacjonuje si¢ do wartosci ich eks-
portu. Tym samym formuta zaktada, ze import zaopatrzeniowy zuzywany jest z takg sama intensyw-
noscia w produkcji na rynek lokalny i na eksport (stosuje si¢ identyczne technologie). Autorami tej
metody pomiaru sa: [Hummels, Ishii, Yi 2001].
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towane do (innych) krajéw rozwinigtych. Struktura geograficzna handlu komponen-
tami odpowiadata zatem strukturze obrotéw $wiatowych ogétem, ktére koncentrujq
si¢ w obrgbie triady. Ogélna tendencja, jak zwykle, skrywa przypadki indywidualne:
np. specjalizacja pionowa Kanady ograniczala si¢ niemal wylacznie do handlu z
obszarem rozwinigtym, de facto z USA, natomiast kraje rozwijajace sie dominowaty
w handlu komponentami Japonii, a takze, w mniejszym stopniu, USA i Australii.

Na znaczenie rozwoju handlu czgsciami w ramach miedzynarodowych tancu-
chéw produkcyjnych zwraca uwage Bank Swiatowy. Podkresla, Ze stanowi on spo-
séb na szybsze modernizowanie gospodarek rozwijajacych sie dzigki korzysciom
skali produkcji, korzysciom ze specjalizacji oraz korzySciom z obcowania z nowo-
czesnymi technologiami i z efektywnymi metodami organizacji produkcji {Global
Economic... 2006, s. 46-48]8. Poniewaz lancuchy te czg¢sto obejmujg sasiadow, staja
si¢ tez czynnikiem stymulujacym wspolprace i handel wewnatrzregionalny, ktéry
zawsze byl slabg strong w krajach rozwijajacych si¢ (por. tab. 3). Miara transgra-
nicznych powiazan produkcyjnych sa zmiany wielkoéci eksportu zaopatrzeniowego.
Wedtug danych Banku Swiatowego, ta kategoria ma coraz wigksze znaczenie dla
krajéw rozwijajacych sig, aczkolwiek mozliwosci, jakie daja globalne sieci produk-
cyjne, sa wykorzystywane z r6zna intensywnoscia 1 dynamika, wyraznie wyzsza w
regionach bardziej otwartych na handel, jak tez cigzacych do USA i do UE (tab. 6).

Tabela 6. Udzial eksportu cz¢sci i komponentéw w eksporcie catkowitym niektérych regionow
w latach 1980 i 2002 (w %)

Region 1980 2002
Azja Wschodnia i region Pacyfiku 6 15
Europa Srodkowa i Azja Centralna 1 10
Ameryka bacinska i Basen Karaibéw 1 12
Azja Potudniowa 2 3
Srodkowy Wschéd, Afryka Pétnocna i Afryka Subsaharyjska 0 4

Zrédto: [Global Economic... 2005, s. 47].

Kluczowe dla wzrostu eksportu zaopatrzeniowego jest zaangazowanie w off-
shoring — jak podaje Bank Swiatowy, w Azji Wschodniej i regionie Pacyfiku
udziat wskaznika VS w eksporcie wynosi ok. 46%, w Europie Srodkowej i Azji

8 Taka opinia ma uzasadnienie teoretyczne. Z nicktérych badan wynika, ze offshoring jest atrak-
cyjng alternatywa dla najbardziej wydajnych producentéw débr finalnych w krajach rozwinigtych.
Jesli komponenty lub czynnosci cechuje bardzo wysoki poziom standaryzacji, taki wydajny producent
zakontraktuje je z wykorzystaniem rynku (np. obrét uszlachetniajacy), jesli poziom standaryzacji jest
mniejszy, dokona inweslycji bezposredniej, aby wytwarza¢ samemu. Dla producentéw mniej wydaj-
nych korzystniejszy jest outsourcing w kraju niz zagranica. Qutsourcing jest natomiast nieoptacalny
w stosunku do produktéw/czynnosci o niskim stopniu standaryzacji, gdyz ryzyko utraty kontroli nad
jakoscia (wzrostu kosztéw przecigtnych) jest zbyt duze. Firma woli wtedy zachowa¢ nad nimi petna
kontrolg (zob. [Antras, Helpman 2004]).
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Centralnej 38%, w Ameryce Lacinskiej i basenie Karaibéw 35%, na Srodkowym
Wschodzie 1 w Afryce Pétnocnej — 32%, w Azji Poludniowej ~ 25%, a w Afryce
Subsaharyjskiej — 27%. Znajomos¢ importochtonnosci eksportu pozwala przedsta-
wic¢ sukcesy tych regiondw na rynkach migdzynarodowych we wtasciwej perspek-
tywie — po odliczeniu wartosci wsadu z importu wzrost eksportu netto byt tam
faktycznie mniejszy niz pokazuja statystyki ogdlne.

Rosnace znaczenie handlu czgsciami 1 komponentami udato sie réwniez po-
twierdzi¢ w spos6b posredni, tzn. nie analizujac struktury eksportu, ale korzystajac
z teorii handlu migdzynarodowego [Bergoeing i in. 2004]. Na podstawie znanego z
literatury przedmiotu modelu konkurencji monopolistycznej E. Helpmana i P. Krug-
mana (2 kraje, dobro przemystowe, dobro nieprzemystowe, jeden czynnik produkcji)
[Helpman, Krugman 1985], autorzy badania prébowali zidentyfikowaé przyczyny
wzrostu udziatu eksportu wyrobéw przemystowych do PKB w 22 krajach OECD w
latach 1970-1998 (o 1,4% rocznie) i jednoczesnego spadku udzialu w PKB warto-
$ci dodanej powstatej w przemysle (o 1,3% rocznie). Kierunki zmian tych relacji
wskazuja, ze kraje rozwinigte eksportowaly coraz wigcej débr, ktérych produkowa-
ty coraz mniej. Zdaniem autoréw, powody tego paradoksu, na co wskazuja wyniki
przeprowadzonych symulacji, sa zapewne dwa: obnizanie barier handlowych oraz
nasilajaca si¢ migdzynarodowa pionowa specjalizacja produkcji. Tylko wtedy ros-
naca intensywnos¢ handlu czeéciami i komponentami daje si¢ pogodzié z relatyw-
nie malejaca wartoscia dodana wytwarzana przez przemyst.

Inna cecha charakterystyczna handlu w globalizujace;j si¢ gospodarce jest rosnace
urozmaicenie towaréw bedacych przedmiotem wymiany migdzynarodowej. Korzy-
$ci, ktére z tego tytutu odnosza preferujacy réznorodnos¢ konsumenci, moga po-
wstawaé niezaleznie od wielkosci obrotéw. Zmiany w strukturze asortymentowej
handlu §wiatowego sa trudne do udokumentowania, przede wszystkim z uwagi na
brak zdezagregowanych i poréwnywalnych danych o imporcie w dlugim okresie dla
réznych krajéw. Pierwsze szacunki wskazuja, ze réznorodno$¢ towaréw wyraznie si¢
zwigksza [Broda, Weinstein 2004]. Do takiego wniosku upowaznia analiza zrédet
pochodzenia 433 grup towarowych (na poziomie 4 cyfr klasyfikacji SITC) u naj-
wigkszych importeréw z 1997 roku. W okresie 1972-1997 u kazdego z nich stwier-
dzono silny wzrost sredniej liczby krajéw-dostawcéw przypadajacych na dana grupe
(np. w 1972 r. USA importowaly towar przecigtnie z 31 krajéw, a w 1997 r. — z 47
krajéw). Sredni dla calej préby wzrost liczby krajéw, z ktérych pochodzit import,
wyniést 49%, co, zdaniem autoréw, raczej zaniza niz zawyza stan faktyczny. Z kolei
poréwnanie 20 najwigkszych grup towarowych pozwolito na stwierdzenie, ze az w
18 przypadkach zwigkszyla si¢ liczba krajéw-dostawcéw. Szczegélnie duzo ich
przypadato na dobra zréznicowane (samochody osobowe, czg¢sci i akcesoria samo-
chodowe, farmaceutyki, obuwie), natomiast stosunkowo niewiele na dobra homoge-
niczne (paliwa, surowce mineralne, surowce rolnicze). Przypisywane konsumentom
»poszukiwanie réznorodnosdci” bylo zatem kolejnym czynnikiem szybszego wzrostu
obrotéw wyrobami przemystowymi niz surowcami i produktami rolnymi.
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TRENDS IN CONTEMPORARY WORLD TRADE

Summary

Since 1950 international merchandise trade has risen faster than world production although the
excess of the export growth over output growth was different throughout the period. The rates of
global integration varied among the regions and product groups. World trade tumover concentrated in
rich regions and rich countries reflecting development asymmetries in the world economy. The differ-
ences between rates of trade integration of agriculture, mining and manufacturing became more visi-
ble since early seventies. The faster growth of trade in manufactures partly reflects rising flows of
parts and components. This type of trade gives less developed countries a better chance to enter world
markets. Contemporary trade also encompasses more varieties of goods.
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