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Streszczenie: W pracy przedstawione zostaly dwie koncepcje analizy koordynacji rynkowe;.
Pierwsza z nich to stworzona we Francji szkota ekonomii konwencji, ktéra posiada wiele
punktéw wspolnych z ekonomig instytucjonalng. Druga to socjologiczna koncepcja zakorze-
nienia (embeddedness) rynkoéw w sieciach spolecznych. Autor prezentuje teoretyczny sposob
ich potaczenia w jedna koncepcje analizy rynkdw w oparciu o konwencje jakosciowe, a w
ostatniej czg$ci pracy rozwaza mozliwosci wykorzystania tych koncepcji do analizy struktur
jednolitego rynku europejskiego.
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1. Wstep

Wspoélczesna ekonomia instytucjonalna skupia si¢ na badaniu instytucji jako czynni-
ka lezacego u podstaw wyborow ekonomicznych. Nie nalezy jednak zapominac, ze
podobnymi zagadnieniami zajmujq si¢ tez inne nauki spoleczne, a takze inne galgzie
ekonomii. Socjolog Harrison White przedstawit model rynkow produkcyjnych, kto-
ry opart na swoich wczesniejszych dokonaniach w badaniu sieci spotecznych. Jeden
z czolowych francuskich ekonomistow Oliver Favereau zwraca w roznych swoich
pracach uwage na to, ze model White’a w naturalny sposéb moze by¢ potaczony z
istnieniem pewnych jakosciowych konwencji, co do ktorych zar6wno konsumenci,
jak 1 producenci musza si¢ zgadzac, jezeli efektem konkurencji miatby by¢ jaki$
rodzaj porzadku.

Mimo iz szkota ekonomii konwencji rozni si¢ od nowej ekonomii instytucjonal-
nej, to mozna znalez¢ wspotczesnie wiele zazgbiajacych si¢ sfer badan tych dwoch
dziedzin ekonomii. Zainteresowanie nowej ekonomii instytucjonalnej nieformalny-
mi instytucjami zbliza ja poznawczo do ekonomii konwencji, gdyz to wtasnie kon-
wencje uwazane sa, np. przez Northa, za instytucje nieformalne.

Jednolity rynek europejski wydaje si¢ by¢ dobrym przedmiotem analizy z per-
spektywy wspomnianych wyzej dokonan. W niniejszej pracy autor postara si¢ od-
nies¢ poszezegdlne elementy modelu White’a do struktur jednolitego rynku europej-
skiego i uzupehic je o proponowana przez Favereau analize konwencji. Wspotczesnie
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jednak gospodarka dostarcza obu grupom badaczy dodatkowych dylematow zwiaza-
nych z badaniem konwencji, ktére w ramach Unii Europejskiej przestaja by¢ niefor-
malne, a staja si¢ jak najscislej sformalizowane w postaci np. norm jako$ciowych.
Na zakonczenie swojej pracy autor przedstawi argumenty przemawiajace za podje-
ciem wysitku opisu i analizy jednolitego rynku europejskiego w oparciu o koncepcje
White’a 1 ekonomig konwencji.

2. Konwencje jako przedmiot badawczy francuskiej szkoly
ekonomii konwencji

W drugiej potowie XX wieku francuscy ekonomisci rozpoczgli szeroko zakrojone
prace nad stworzeniem nowego podejscia do instytucjonalnego ujgcia procesoOw wy-
miany i ich organizacji. Rownolegle pracowano, najintensywniej w Stanach Zjedno-
czonych, nad skonkretyzowaniem nowej ekonomii instytucjonalnej. Cho¢ nurty te
sa niezalezne, to taczy je bardzo wiele wspolnych punktéw, zar6wno w metodologii,
jak 1 w definiowaniu fundamentalnych poje¢¢. Dopiero odejscie od podstawowych
prac z tych dziedzin ukazuje ich heterogenicznosc!.

Szkota ekonomii konwencji nie postuluje wprost teorii instytucji, tak jak to jest
czynione w ramach nowej ekonomii instytucjonalnej, zajmuje si¢ raczej studiowa-
niem regut koordynacji. Najogolniej uymujac, konwencje sa przez t¢ szkote charak-
teryzowane jako wspolne ramy, ktére musza zosta¢ natozone na jakiekolwiek inte-
rakcje, aby mogty one zaistnie¢. Konwencje w tym ujgciu znajduja si¢ pomigdzy
tradycyjnie binarnym uktadem: regul, ktore sa projektowane w celu zrownowazenia
interesow migdzyludzkich, oraz regul, ktore uwazane sa za czyste ograniczenia.
Konwencje mozna wigc okresli¢ jako wartosci, zasady i zastrzezenia, majace wpltyw
na dziatania ekonomiczne®.

Podstawowa hipoteza ekonomii konwencji jest stwierdzenie, ze interakcje mig-
dzy osobami nie sa mozliwe, jezeli nie beda oparte na pewnych ,,wspolnych ra-
mach”, czyli konwencjach. Stwierdzenie to jest zbiezne z socjologicznymi postula-
tami analizy struktur jako jednej z kluczowych metod badawczych. Przeniesienia
tego podejscia na grunt ekonomii dokonano réwniez w nowej ekonomii instytucjo-
nalnej, gdzie pojgcie instytucji jest zbiezne z rozumieniem socjologicznym?.

Takie rozumienie konwencji tworzy siatke regut, ktérym niekoniecznie towarzy-
sza sankcje prawne lub spoteczne oraz ktorych pochodzenie i doktadne sformutowa-
nie moze by¢ ulotne*. Rozszerzajac to ujecie, mozna stwierdzi¢, ze np. reguly prawa

' Ch. Bessy, Institutional embeddedness of economic exchange: convergence between New insti-
tutional economics and the economics of conventions, [w:] O. Favereau, E. Lazega (eds.), Conventions
and Structures in Economic Organization, Edward Elgar 2002, s. 79.

2 Tamze, s. 81.

3 M. Klimczak, T. Gawet, Pojecie instytucji w prawie i ekonomii, [w:] B. Polszakiewicz, J. Boehl-
ke (red.), Lad instytucjonalny w gospodarce, Wydawnictwo UMK, Torun 2005, s. 73-86.

* Ch. Bessy, wyd. cyt. s. 81.
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to pewne ,,modele” zachowan i dziatan. Konwencje dla tego przykladu stanowia

podstawe aplikacji i interpretacji prawa — w sensie largo sa pierwotne w stosunku do

regut i instytucji.

Wiasciwa, pierwotna definicja konwencji pochodzi jednak z duzo wczesniejszej
pracy Lewisa, ktory definiujac konwencje, stwierdza, ze regularnosci ugruntowuja
si¢ w postaci konwencji, kiedy rozwiazuja problem koordynacji w grupie. Lewis
stwierdza, ze konwencje wybierane sg arbitralnie, a w zycie wprowadzane jest tylko
jedno sposrod bardzo wielu dostgpnych rozwiazan. Konwencje sprawiaja, ze mozli-
we staje si¢ formalne rozwiazanie problemu nieokreslono$ci interakcji, czyli sytu-
acji, w ktorej istnieje kilka mozliwych sposobow osiagnigcia rownowagi, zgodnie z
teoriogrowym podej$ciem obrazowanym macierzami wyplat’.

Wedlug jednej z definicji Lewisa pewna regularnos¢ dziatan, zachodzaca w okres-
lonej, powtarzajacej si¢ sytuacji, mozna nazwaé¢ konwencja, gdy:

— prawie wszyscy podporzadkowuja sig tej regularnosci,

— prawie kazdy oczekuje od innych podporzadkowania sig tej regularnosci,

— prawie wszyscy maja w przyblizeniu takie same preferencje odnosnie do mozli-
wych kombinacji dziatan,

— prawie kazdy preferuje podporzadkowanie si¢ regularnosci, pod warunkiem ze
prawie wszyscy inni tez tak uczynia, poniewaz powtarzajaca si¢ sytuacja stano-
wi problem koordynacyjny, a regularno$¢ doprowadza do rozwiazania réwno-
wagowego,

— prawie wszyscy preferowaliby inng regularnos¢, pod warunkiem ze prawie wszy-
scy inni tez beda preferowaé inna regularno$ce.

Lewis dodaje, co istotne, ze warunki te nie tylko musza zosta¢ spetnione, ale
waznym elementem powstania konwencji jest, aby w danej zbiorowosci byto wiado-
me, ze warunki te sa spetniane.

Analiza Lewisa, oparta na teorii gier, postuluje wigc samotworzenie (self-emer-
gence) 1 samozabezpieczanie si¢ (self-enforcement) konwencji. Samotworzenie
oznacza arbitralny wybor reguty przez pewna zbiorowo$¢ sposrod wielu mozliwych
wariantow, zgodnie z hipoteza powszechnej wiedzy. Samozabezpieczajacy charak-
ter konwencji mozna wytlumaczy¢ z punktu widzenia teorii gier, a doktadnie — gier
niekooperacyjnych’ (non-cooperative games): optaca si¢ wspotpracowac, gdy wszy-
scy inni wspotpracuja. Robert Sugden nazywa to ,,moralnos$cia kooperacji” i poka-
zuje jak samozabezpieczajace si¢ konwencje wtasnosci i wzajemnosci moga wyta-
nia¢ si¢ z interakcji pomigdzy dzialajacymi we wlasnym interesie ludzmi®. Prostym
przyktadem na to moglby by¢ dylemat wigznia, gdzie w sytuacji obecno$ci konwen-

5 D. Lewis, Convention. A Philosophical Study, Harvard University Press, Cambridge 1969.

¢ Tamze, s. 48, 58, 76, 78-79.

7 Gra nickooperacyjna to gra, w ktorej uczestnicy moga kooperowac, ale dzieje sig to bez udziatu
trzeciej strony, a wigc wymusza samozabezpieczajacy charakter kooperacji.

8 R. Sugden, The Economics of Rights, Cooperation and Welfare, Palgrave Macmillan, Basing-
stoke 1986, s. 173.
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cji nieprzyznawania si¢ do winy, spetniajacej zatozenia Lewisa, mozliwe bytoby
osiagnigcie rownowagi, ktora bedzie korzystniejsza dla graczy, niz wynika to z ana-
lizy rownowagi Nasha.

Formalne podejscie Lewisa jest krytykowane jako zbyt rygorystyczne. Autorzy
nurtu ekonomii konwencji wskazuja na r6zne mozliwosci tworzenia konwencji, nie
tylko arbitralne. Jako mozliwos$ci wymieniane sa tu mechanizmy zdroworozsadko-
we, rozmowy, konsultacje czy negocjacje, ktoére wynikaja z uswiadomienia sobie
tego, ze interesy stron interakcji wcale nie musza by¢ zbiezne. Zmniejsza to zdecy-
dowanie arbitralno$¢ procesu powstawania konwencji, a takze ogranicza samotwo-
rzenie i samozabezpieczanie konwencji.

Olivier Favereau, czotowy przedstawiciel ekonomii konwencji, rozréznia dwa
rodzaje konwencji: konwencjonalne ocenianie (myslenie, przedstawianie) oraz kon-
wencjonalne zasady. Te ostatnie nigdy nie sq kompletne, tj. nie sa dane obiektywnie,
a ich zastosowania wyczerpujaco podane. Dopiero zastosowanie interpretujacego
myslenia konwencjonalnego pozwala zastosowa¢ konwencjonalne zasady. Francu-
scy uczeni traktuja konwencje jako kognitywne narzedzia zbiorowosci, wskazujac
na ich istotna rolg¢ w procesie poznania i interpretacji’. Dla Favereau konwencjonal-
ne reguly sa ,,normatywnymi stwierdzeniami, ktore stwierdzaja wymagane, prefero-
wane lub zakazane zachowanie w okreslonych sytuacjach™°.

Analizujac te podejscia nie sposob nie zauwazyc¢, ze ekonomia konwencji zbliza
sig istotnie przedmiotem badawczym do instytucjonalnej analizy ekonomicznej, a w
szczegolnosci — do nowej ekonomii instytucjonalnej. Mozna wigc zaryzykowac hi-
potezg, ze mimo rdznic ekonomia konwencji stanowi cenne uzupetnienie analizy
ekonomii instytucjonalne;.

3. Ekonomia konwencji a ekonomia instytucjonalna

W ogolnej perspektywie mozna zidentyfikowac cztery podstawowe punkty styczno-
$ci ekonomii instytucjonalnej i ekonomii konwencji. Po pierwsze, obie te dyscypliny
wskazuja na istotng rolg instytucji i konwencji jako czynnikéw pozarynkowych po-
rzadkujacych i koordynujacych gospodarowanie. W standardowych teoriach koordy-
nacja pomigdzy osobami wynikata z kalkulacji, a nie z kontekstu spotecznego, w
ktoérym si¢ znajdowaty. Jest to wyrazne potwierdzenie tego, ze ekonomia jest nauka
spoleczna, a istotne odkrycia badawcze na temat zycia gospodarczego nie moga si¢
odbywac bez czerpania z innych nauk spotecznych. Interdyscyplinarno$¢ czy wrecz
unifikacja nauk spotecznych w badaniach nad gospodarka stanowi kamien milowy w
rozwoju rozumienia wyboréw gospodarczych. Po drugie, zarowno ekonomia insty-
tucjonalna, jak i ekonomia konwencji podkreslaja wielowymiarowos¢ instytucji

° D. Dequech, Cognition and valuation: some similarities and contrasts between institutional eco-
nomics and the economics of conventions, ,,Journal of Economic Issues” 2005, vol. 39, no. 2, s. 466.
10" Cyt. za: D. Dequech, wyd. cyt., s. 467.
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1 konwencji, rozciagajaca si¢ na pola umyshu i zachowan. Dodatkowo w obu nurtach
panuje konsensus na temat brania pod rozwagg pluralizmu mechanizmdw instytucjo-
nalnych. Po trzecie, istotne w obu nurtach jest nie tylko opisywanie rzeczywistosci
gospodarczej, ale takze normatywna ocena zgodna z pewnymi warto$ciami. Konwen-
cje i instytucje sa modelami interakcji, kreujacymi pewne regularnosci w dziataniach
i oczekiwaniach, a takze sil¢ inercyjna tych elementow. Po czwarte, ekonomia kon-
wencji i ekonomia instytucjonalna kwestionuja neoklasyczna racjonalno$¢ substan-
cjalna i postuluja Simonowska'! ograniczona racjonalno$¢ proceduralna!?.

Mimo istotnych podobienstw, m.in. w aspekcie przypisywania zar6wno instytu-
cjom, jak i konwencjom, wlasciwosci informacyjnych, ale takze interpretacyjnych,
ekonomia konwencji i ekonomia instytucjonalna r6znia si¢ podej$ciem do nawykow
i przyzwyczajen (habits). O ile ekonomia instytucjonalna nie stroni np. od interpre-
tacji wiedzy ukrytej, o tyle ekonomia konwencji postuluje petng swiadomo$¢ oso6b
zaangazowanych w podejmowanie decyzji'®.

Pomigdzy ekonomia konwencji a ekonomia instytucjonalna jest jeszcze jedno
podobienstwo — dotyczy ono definiowania konwencji 1 instytucji w powiazaniu z ich
zawarto$cia normatywna. Oba te nurty nie moga rozstrzygna¢ powiazania konwen-
cji 1 instytucji z normami spotecznymi. O ile w ekonomii konwencji panuje ogolny
konsensus, ze konwencje zawieraja w sobie immanentnie pierwiastek normatywny,
o tyle nie ma zgody na to, czy konwencje obejmuja rowniez system sankcji i norm
spotecznych. Podobnie jest w ekonomii instytucjonalnej: nie ma catkowitej zgody
na to, ze istnieje $cisly zwiazek pomigdzy instytucjami a normami spolecznymi.
Niektorzy autorzy, szczeg6lnie z nurtu starej ekonomii instytucjonalnej, nie wyraza-
ja explicite, ze spotecznie akceptowane wzorce zachowan i myslenia implikuja nor-
matywny charakter instytucji'®.

Jeden z najbardziej znanych teoretykow ekonomii instytucjonalnej Douglass
C. North w swojej ksiazce pt.: Institutions, Institutional Change and Economic Per-
formance, dokonuje podziatu instytucji w oparciu o mechanizmy ich powstawania.
Wyrdznia on:

— reguly i prawa, ktore sa produktem wtadz gwarantujacych ich przestrzeganie,
— kodeksy (zasady) postepowania, konwencje i normy zachowan, ktore powstaja

w wyniku interakcji pomiedzy osobami (np. stronami transakcji)'s.

Pierwsza z wymienionych przez Northa grup to instytucje (ograniczenia) for-
malne, druga to instytucje (ograniczenia) nieformalne. Te ostatnie North podzielit na

trzy grupy:

'"H. Simon, Models of Bounded Rationality, vol. 2, MIT Press, 1982.

12° Zob. Ch. Bessy, wyd. cyt. s. 80; D. Dequech, wyd. cyt., s. 465.

3 D. Dequech, wyd. cyt., s. 467.

4 Tamze, s. 468.

'S D.C. North, Institutions, Institutional Change and Economic Performance, Cambridge Univer-
sity Press, 1990, s. 36.
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— rozszerzenia, omowienia i modyfikacje zasad formalnych,

— usankcjonowane normy zachowan, ktore moga funkcjonowa¢ pomimo formal-
nych zakazow (North jako przyktad podaje instytucje¢ pojedynku),

— wewngtrznie egzekwowane standardy postgpowania's.

Do wyjasnienia powstawania i utrzymywania si¢ nieformalnych instytucji North
wykorzystuje tradycyjne, sformalizowane przez Lewisa, rozumienie konwencji.
Ogodlnie ujmujac, stanowi to oczywisty tacznik z teoria ekonomii konwencji. Szcze-
gotowa analiza pozwala na pokazanie dwoch kluczowych podobienstw w teoriach
ekonomii instytucjonalnej i ekonomii konwencji. Pierwsze z nich dotyczy rozsze-
rzen, omowien i modyfikacji instytucji formalnych, ktére sa porownywalne z kon-
wencjami, stanowiagcymi podstawg zasad prawnych w ekonomii konwencji. Bessy
pisze, ze ,,zasady prawne konsoliduja powtarzajace si¢ praktyki, a z drugiej strony
nieformalne normy towarzysza i uzupetniaja system prawa w postaci niepisanych
zasad interpretacji”'’.

Drugie z podobienstw pomigdzy ekonomia instytucjonalng a ekonomia konwen-
cji dotyczy nieortodoksyjnego podejscia do konwencji ze strony niektdrych teorety-
kow tego drugiego nurtu. North zwraca uwage, ze niektorym nieformalnym instytu-
cjom brakuje pierwiastka samozabezpieczania. Gdy brak jakichkolwiek konwencji,
przy zawieraniu transakcji bedzie dochodzi¢ do powstawania wysokich kosztow
transakcyjnych zwiazanych z asymetria informacji i pogonia za renta. Moze to na-
wet spowodowac¢ niedochodzenie transakcji do skutku z powodu ogromnych kosz-
tow pomiardw i zabezpieczania umowy. Nieformalne zasady moga w takim wypad-
ku przybieraé posta¢ np. standardow miar i wag, systemow ratingowych, audytorskich
czy ksiggowosci, ktore w odpowiedni sposob skodyfikowane sa zabezpieczane przez
trzecia strong transakcji: wtadze lub inne organizacje'®. Podstawa takiego zabezpie-
czania jest zmniejszanie anonimowosci stron transakcji wobec siebie, a takze zgoda
na stosowanie pewnych wspolnych zasad. Jest to zbiezne z koncepcja teoretyka eko-
nomii konwencji Francois Eymarda-Duvernaya, ktory wychodzi z zalozenia, ze
wszyscy producenci na rynku odnosza si¢ do okreslonych konwencji, zarowno w
sferze produkcji, jak i w sferze wymiany'.

Eymard-Duvernay laczy proces produkcji z produktem w sposob zblizony do
klasycznej funkcji produkcji, dodajac do powiazan ilosciowych jeszcze jakosciowe.
Zgodnie wigc z ta koncepcja jakos¢ czynnikdéw produkeji warunkuje jakos¢ produk-
tow. Nabywcy i sprzedawcy musza podzielaé¢ t¢ sama konwencjg, aby wspottworzy¢
spojna catos¢ w tancuchu produkcji. Konwencje jakosciowe, ktorym brak pierwiast-
ka samozabezbieczania, sa swoistymi modelami przedsigbiorstw i zasadami koordy-
nacji migdzy nimi. Wybor pewnej konwencji staje si¢ motorem napedzajacym logike
organizacji i koordynacji. Maszyny, narz¢dzia, materiaty i praca, wybrane w oparciu

Tamze, s. 40.

17" Ch. Bessy, wyd. cyt., s. 82.
8 D.C. North, wyd. cyt., s. 41.
19 Ch. Bessy, wyd. cyt. s. 82.
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o t¢ konwencje, taczone sa ze soba i tworza, jako efekt, produkt, posiadajacy okres-
lona jakos¢, rozpoznawana zard6wno wewnatrz przedsigbiorstwa, jak i w jego oto-
czeniu. Konwencje staja si¢ rezimami organizacji i technologii produkcji oraz sa-
mych rynkéw?. Wedlug Eymarda-Duvernaya konwencje te sa ograniczeniami
kompatybilnosciowymi, ktore przekraczaja granicg firmy (sieci dostawcow i odbior-
cOW), tworzac obszary relacji oparte na tej samej zasadzie jakosciowej, ktdre to ob-
szary nazwa¢ mozna ,,$§wiatami produkcji”?'. Arbitralno$¢ konwencji sprawia, ze na
Swiecie wspolistnieja zroznicowane standardy jako$ciowe — produkcja i wymiana
moga by¢ zorganizowane wokot réznych zasad, wyznaczajacych, najczesciej geo-
graficzne, granice pomigdzy uktadami rynkow. Z jednej strony, mimo réznic w stan-
dardach stosowanych na dwoch obszarach, mozliwe jest bliskie ich zwiazanie, pod
warunkiem ze standardy w obu regionach sa wzglednie stale. Pozwala to np. na ta-
twe przeliczanie jednostek miar i wag migdzy réznymi systemami. Z drugiej strony,
bardziej skomplikowane réznice w konwencjach jako$ciowych moga stanowic istot-
na przeszkode w transakcjach pomigdzy firmami. Dobrym przyktadem tego byty
réznice w standardach amunicji stosowanych przez rozne kraje. Na skutek odrgbnie
prowadzonych prac badawczych powstato wiele rodzajow pociskow, co uniemozli-
wiato skuteczny handel bronia. Dopiero powstanie NATO i konieczno$¢ zapewnie-
nia wymienno$ci amunicji pomig¢dzy réznymi armiami sojuszniczymi wymusity
wybranie okreslonego wzoru pocisku — jako standardowo produkowanego i uzywa-
nego przez wszystkie zainteresowane kraje.

Koncepcja konwencji jakoSciowych stanowi istotne rozwinigcie ekonomii kon-
wencji, nadajac jej charakter blizszy ujgciu instytucjonalnemu, bez rezygnacji z ty-
powego dla tej szkoty liberalnego podejscia do wolnosci i swobody interakcji na
rynku. Idea konwencji jako$ciowych przybliza takze szkolg¢ ekonomii konwencji do
koncepcji wypracowywanych przez socjologéw ekonomicznych.

4. Socjoekonomiczny model produkcji White’a
w Swietle ekonomii konwencji

W 2002 roku wydana zostata ksiazka socjologa Harrisona White’a pt.: Markets from
Networks. Jest ona owocem ponad 20 lat badan nad socjoekonomicznymi podstawa-
mi powstawania rynkow i zawiera dyskusje z teoretykami ekonomii konwencji?2.
White czerpie ze wspotczesnej analizy sieci spotecznej, rozwijanej przez Marka
Granovettera, identyfikujac pewne, pochodzace od kosztow i preferencji, struktural-

2 R. Diaz-Bone, Quality conventions as structuring principles in markets, wyktad na konferencji:
Relational Sociology, Uniwersytet Humboldta, Berlin, 25-26 wrzesnia 2008, http://www.rainer-diaz-
bone.de/DiazBone_QualityConventions.pdf, s. 6.

2l F. Eymard-Duvernay, Conventionalist approaches to enterprise, [w:] O. Favereau, E. Lazega
(eds.), Conventions and Structures in Economic Organization, Edward Elgar 2002, s. 64.

22 H.C. White, Markets from Networks. Socioeconomic Models of Production, Princeton Univer-
sity Press, 2002.
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ne warunki umozliwiajace wytanianie sig stabilnych rynkéw?*. Producenci na rynku,
wedlug White’a, umiejscawiaja si¢ w niszach jakosciowych, takich ktore pozwalaja
na wywazenie, z jednej strony, unikalnosci jakosci i produkcji, z drugiej — powszech-
nosci produktu.

Podejscie White’a czerpie inspiracje 1 metodologig z teorii socjologicznych sie-
ci. Polaczy¢ je mozna z teoria konwencji jakosciowych Eymarda-Duvernaya, ktora
to teoria, mimo iz jest koncepcja ekonomiczna, czerpie w duzej mierze z indywidu-
alistycznych koncepcji socjologicznych. Tworzy si¢ dzigki temu amalgamat pode;j-
Scia strukturalistycznego (z punktu widzenia sieci spotecznych) i indywidualistycz-
nego (z punktu widzenia konwencji)*.

Przedsigbiorstwa na rynku, wedlug White’a, wybieraja swoja ,,tozsamos¢” spo-
$roéd dostepnych mozliwosci w przestrzeni: wolumen produkcji (y) — przychody
(W(y)). Mimo iz ,,tozsamos$¢” ma czysty wymiar ilosciowy, to wybor ten jest wybo-
rem jako$ciowym. Kazdy rynek ma swoja ,.krzywa rynkowa” (market profile) w
przestrzeni: produkcja — przychody. Poruszajac si¢ wzdtuz tej krzywej, przedsigbior-
stwa okreslaja swoje miejsce na rynku. Nabywcy na rynku dziataja zgodnie z ogra-
niczong racjonalnoscia. Ich satysfakcja pochodzi: 1) z ilosci dostarczonego dobra,
2) z jakosciowej identyfikacji produktu. W tej przestrzeni nabywcy, dokonujac wy-
boru, aspiruja do okreslonego poziomu satysfakcji.

Laczac interpretacje wyboréw przedsigbiorstw i wyborow nabywcoéw, White
konstruuje model rynku. Problem koordynacji w modelu White’a dotyczy zgodnosci
nabywcow 1 producentow co do jakosciowego uszeregowania tych ostatnich w rela-
cji do wolumenu produkcji (zgodne uszeregowanie zostanie oznaczone jako {n}).
Jezeli nabywcy 1 producenci oceniaja nisze jako$ciowe tych ostatnich na krzywej
rynkowej w odmienny sposdb, to rynek ten nie bedzie stabilny.

Rynek stabliny to taki, ktory taczy w sobie dwie konstytuanty: makrofunkcje
rynku, czyli krzywa produkcja — przychod, i makrozmienng aspiracje jakosciowa
nabywcow. Odczytanie tego modelu z perspektywy konwencji jakosciowych przy-
nosi wniosek, ze obie te wyzej wymienione podstawy maja istotne cechy konwencji,
a w szczegdlnosci konwencji jakosciowych.

Konwencje jakoSciowe staja si¢ podstawa interpretacji struktur rynku. Nabywcy,
wybierajac okreslone jakosciowo produkty, umozliwiaja zaistnienie w sieci sprze-
dawcow okreslonej struktury rynku. Rynki staja si¢ dzigki temu podej$ciu miejscami
réznicowania dziatan, a nie neoklasycznego agregowania:

— z punktu widzenia struktury interakcji, czyli sieci, ktore ogdlnie umozliwiaja ta-
kie réznicowanie,

2 Angielskie okreslenie viable market jest trudne do przettumaczenia na jezyk polski. Stowo via-
ble oznacza wykonalny, mozliwy do zaistnienia, zdolny do zycia. Ze wzglgdow praktycznych autor
bedzie uzywat okreslenia ,,stabilny”, ktore tylko czgsciowo oddaje charakter angielskiego okreslenia.

24 0. Favereau, O. Biencourt, F. Eymard-Duvernay, Where do markets come from? From (quality)
conventions!, [w:] O. Favereau, E. Lazega (eds.), Conventions and Structures in Economic Organiza-
tion, Edward Elgar 2002, s. 213.
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— z punktu widzenia wyobrazen spolecznych, czyli konwencji, ktore legitymizuja
to roznicowanie®.

Odczytujac doktadniej model White’a z punktu widzenia ekonomii konwencji,
mozna dojs¢ do interesujacych wnioskoéw. Po pierwsze, profile rynkowe (krzywe
rynkowe) w modelu White’a to typowe ,,konwencjonalne zasady”, tak jak konwen-
cje widziat Lewis: jezeli producent wybierze produkcj¢ y, to otrzyma okreslone
przychody W(y). Po drugie uszeregowanie {n} rowniez jest konwencja, gdyz defi-
niuje zbiorowe uszeregowanie jakosci, ktore wytania si¢ z wzajemnie na siebie od-
dzialujacych decyzji producentow i nabywcow?.

White w oparciu o swoj model tworzy specyficzna, wysoce sformalizowana ty-
pologi¢ rynkéw. Favereau (i in.) w przywotywanej juz wezesniej publikacji Where
do markets come from? odczytuje ja z punktu widzenia ekonomii konwencji 1 wy-
snuwa pewne hipotezy. Tak zwane zwyczajne rynki (charakteryzujace si¢: malejacy-
mi korzy$ciami skali wzgledem wielkosci produkcji, kosztami rosnacymi wraz ze
wzrostem jakosci, malejacymi korzysciami skali wzglgdem jako$ci — szybciej niz
wzgledem produkcji) sa oparte na handlowych (merchant) konwencjach jakoscio-
wych. W tej sytuacji mamy do czynienia z konformizmem producentéw do gustow
nabywcoéw —modelowe przedsigbiorstwo jest elastyczne i skupione na optymalizacji
kosztow zmiennych przez skracanie serii produkcyjnych. Rynki ,,zaawansowane”
(charakteryzujace sig: rosnacymi korzysciami skali, kosztami rosnacymi wraz ze
wzrostem jako$ci, rosnace korzysci skali nie sg tak duze, aby rynek byt nieograni-
czony) opieraja si¢ na jakosciowych konwencjach przemystowych (industrial). Ja-
ko$¢ nie jest definiowana przez jedna strong rynku (tak jak na ,,zwyczajnych” ryn-
kach przez nabywcow), ale przez wladz¢ — zewngtrzng wobec rynku. Modelowe
przedsigbiorstwa skupiaja si¢ na akumulacji kapitatu i uczeniu przez dziatanie (lear-
ning by doing) oraz wydhuzaniu serii produkcyjnych, aby przyzwyczai¢ nabywcow
do produktu. Rynki ,,paradoksalne” (charakteryzujace si¢: malejacymi korzysciami
skali 1, paradoksalnie, kosztami malejacymi wraz z jako$cia produktu) opieraja si¢
na jakosciowych konwencjach stuzebnych (domestic). Jako$¢ produktu zalezy od
fancucha jakos$ci materiatow, z ktorych zostat on wykonany, czego dobrym przykta-
dem moga by¢ produkty ekologiczne lub tradycyjne. Paradoks zawarty w tym typie
rynku moze by¢ tlumaczony przez trzy czynniki: tradycje, reputacj¢ i motywacje.
Moga wyjasni¢, dlaczego wraz ze wzrostem jakoS$ci nastgpuje spadek kosztow i po-
zwoli¢ na stwierdzenie, Zze za paradoksem nie stoi nielogiczno$¢ i niespdjnosc?’.

Oprocz wyzej wymienionych trzech podstawowych typow rynkéw stabilnych
White, a po nim Favereau (i in.) analizuja rowniez niestabilne (non-viable) typy
rynkow. Zagadnienia jakosci odgrywaja wazna rolg¢ w zrozumieniu tego typu ryn-
kow. Zgodnie z interpretacja takie rynki charakteryzuja sig, alternatywnie, zbyt lek-
kimi ograniczeniami, zbyt silnymi ograniczeniami (w kosztach i w osiaganiu jako-

25 Tamze, s. 243.
20 Tamze, s. 225.
27 Tamze, s. 232-236.
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sci) lub nieograniczonymi mozliwosciami wzrostu. Konwencje jakosciowe nie
tworza sig tam w sposob spojny, co skutkuje hipoteza (wyartykutowana w przytacza-
nej publikacji Favereau i wspotautorow), ze rynki (stabilne) pochodza od konwencji
(jakosciowych).

5. Konwencje jakosciowe jako podstawowy element
jednolitego rynku europejskiego

Model White’a i koncepcja Eymarda-Duvernaya polaczone razem tworza spojna
strukturalistyczno-konwencjonalistyczng metod¢ badan nad rynkami. Stoi ona w
wyraznej sprzeczno$ci z neoklasycznym, wywodzonym od Leona Walrasa, sposo-
bem analizy rynkow produkcyjnych. Dla Favereau (i in.) rozwoj tej nowej koncepcji
stanowi wrecz koniec walrasowskiej epoki analizy rynkoéw?. Twierdza oni, ze nie
jest mozliwe stworzenie teorii konkurencji bez teorii jakosci, a teorii jakosci bez
teorii interpretacyjnej racjonalnosci. Pozwala to na postawienie hipotezy, ze rynki
urzeczywistniaja si¢ (moga zaistnie¢) tylko w przypadku, gdy opieraja si¢ na pew-
nym zestawie konwencji jakosciowych.

Z tego punktu widzenia na jednolitym rynku europejskim mozna analizowaé
wigkszo$¢ rynkow produkcyjnych w oparciu o te dwa podejscia traktowane komple-
mentarnie. Jakie sa podstawy wysnucia takiej hipotezy? Pierwszym i najistotniej-
szym argumentem za potaczeniem tych dwoch koncepcji jest to, ze ich zastosowanie
pozwoli¢ moze na przyczynowe wyjasnienie funkcjonowania rynkdéw, a przede
wszystkim na stwierdzenie dlaczego powstaja konwencje jakosciowe na tych ryn-
kach. W dotychczasowych badaniach nad rynkami w Unii Europejskiej najczesciej
pojawiaja si¢ wyjasnienia funkcjonalno-teleologiczne, ktore sa ubozsze z metodolo-
gicznego punktu widzenia. Drugim z argumentow za zastosowaniem ekonomii kon-
wengcji i analizy rynkow ,,0sadzonych” w sieciach spotecznych (jest to tzw. problem
embeddedness) do analizy rynkdéw europejskich jest dojrzatos¢ tych koncepcji. O ile
jest to metodologia wzglednie mtoda, o tyle bardzo szeroko jest dyskutowana i roz-
wijana. Szkota konwencji rozwija si¢ od 20 lat, podobnie jak koncepcja White’a, a
obie doczekaly si¢ szeregu publikacji, w tym takze podsumowujacych dorobek i
nakreslajacych mozliwe kierunki rozwoju. Dodatkowo oba nurty nie stronia od sie-
bie i podejmuja dialog, starajac si¢ dopasowac swoje koncepcje do siebie.

Trzecim argumentem jest pewna, nazbyt czgsto widoczna, niemoc kognitywna
alternatywnych sposobdw opisu tego typu rynkow. Z jednej strony koncepcje neo-
klasyczne zupelnie nie sa przystosowane do analizy zagadnien jakosci w tworzeniu
i funkcjonowaniu rynkéw. Ciekawa, cho¢ trudna do porownania alternatywa wydaja
si¢ by¢ modele hedoniczne, gdzie ekonometryczna analiza pozwala na systemowa
analize popytu i podazy za pomoca jakosci débr. Modele te stosowane sa praktycz-
nie w wycenie nieruchomosci, ekonomii mieszkalnictwa, a teoretycy analizuja za

2 Tamze, s. 243.
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ich pomoca oprocz domow, mieszkan czy ziemi takze samochody, prace, ustugi roz-
rywkowe czy lokalne dobra publiczne?’. Modele hedoniczne nie daja jednak analizy
tak pelnej, jak koncepcje konwencji i ,,0sadzania” w sieciach spolecznych; o ile te
pierwsze przynosza informacje o indeksie cen, o tyle brak w nich glgbszej analizy na
temat samego procesu powstawania rynkdéw, podejmowania decyzji i spotecznych
aspektow wymiany, ktora w tych drugich jest szczego6lnie istotna. Modele hedonicz-
ne pozwalaja na lepsze zrozumienie procesu ustalania cen na rynkach débr heteroge-
nicznych, natomiast analizowane w tej pracy modele ekonomiczno-socjologiczne
staraja si¢ dotrze¢ do sedna powstawania i stabilizacji rynkow.

Wiele jest innych koncepcji poznawania procesow rzadzacych rynkami, w tym
takze przytaczana szerzej ekonomia instytucjonalna. W niej jednak brak jest wyraz-
nego dialogu z socjologia, ktory moglby wnies¢ duzo swiezych pomystow i poddaé
nowe kierunki rozwoju ekonomii instytucjonalnej. Ekonomia konwencji, inaczej niz
instytucjonalna, podkres$la bardziej liberalne postrzeganie rynkow i akcentuje samo-
tworzenie konwencji jako podstawowy czynnik sprawczy koordynacji rynkowe;.

Rozwdj technologii i potrzeb ludzkich wyprzedzit teoretyczne rozwazania nad
konkurencja i powstawaniem rynkow. Ekonomisci teoretycy z trudem nadazaja za
rzeczywistoscia gospodarcza — dualne podejscie prezentowane w tej pracy jest proba
dogonienia praktyki przez opis teoretyczny i moze przyczyni¢ si¢ do znacznego po-
szerzenia aktualnego stanu wiedzy o rynkach.

Czwartym argumentem jest istotna dostgpnos$¢ danych empirycznych. Postulo-
wana przez wielu autorow ekonomii konwencji observability (mozliwos¢ empirycz-
nej obserwacji) w przypadku jednolitego rynku europejskiego jest stanowczo spet-
niona. Pomaga temu, przez wielu krytykowany, rozbudowany aparat urzedniczy
Unii Europejskiej, spetniajacy tez role biura statystycznego.

Piatym argumentem jest wystarczajacy horyzont czasowy obserwacji. Od mo-
mentu podpisania Jednolitego Aktu Europejskiego w 1986 r. rozpoczat si¢ proces
tworzenia unii celnej, wspdlnych regulacji polityk mikroekonomicznych, uwalnia-
nia przeptywu produktéw i czynnikéw produkcji. Ta perspektywa czasowa pozwala
na $redniookresowa analiz¢ i wyciaganie tak pozytywnych, jak i normatywnych
wnioskow.

Ten ostatni element, wnioski normatywne, jest szOstym argumentem za opisem
jednolitego rynku europejskiego w oparciu o analizowane w pracy koncepcje. Istnie-
je bardzo duza, praktyczna potrzeba stwierdzenia, czy istotnie konwencje ustalane
zewngetrznie na niektorych rynkach sa potrzebne. Koncepcja White’a, uzupetniona o
rozwazania dotyczace jakosci, moze pozwoli¢ na stwierdzenie tego, na ktorych ryn-
kach konwencje sa zbedne i zaburzaja koordynacje, mogaca zaistnie¢ jedynie w
oparciu o konwencje samotworzace si¢ 1 samozabezpieczajace si¢ — np. handlowe.

2 Bardziej szczegdtowa listg zawiera: J. Heckman, R. Matzkin, L. Nesheim, Simulation and esti-
mation of hedonic models, CESifo Working Paper no. 1014, 2003.
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6. Zakonczenie

Koncepcja konwencji, pochodzaca z pracy Lewisa, ulegta istotnym przeobrazeniom,
w miarg jak krystalizowata si¢ nowa galaz ekonomii na nich oparta. Francuscy bada-
cze stworzyli nowy, interesujacy sposob patrzenia i opisywania koordynacji rynko-
wej. Uzupehiajac t¢ analizg o sformalizowane i, cho¢ pochodzace z innej dziedziny
nauki, to bardzo dla ekonomistow atrakcyjne, podejscie White’a, otrzymuje si¢ kom-
pletna strukturg analizy koordynacji rynkowe;.

W pracy przedstawiono kazda z tych koncepcji osobno, a nastgpnie, wskazujac
punkty wspdlne, pokazano, w jaki sposob te dwie metody badania koordynacji two-
rza zwartg calo$¢. Z jednej strony, konwencje to wartosci, reguly i wyobrazenia,
ktore wywieraja wplyw na dzialania osob na rynkach. Z drugiej strony, struktury
White’a to uktady interesow i zwiazkow odzwierciedlajace wspotzaleznosci pomig-
dzy cztonkami systemu spotecznego®. Laczenie tych dwoch podejsé¢ jest nowym
sposobem na ozywienie ekonomicznej analizy koordynacji, gdyz zar6wno ekono-
mia gldownego nurtu, jak i np. nowa ekonomia instytucjonalna unikaja analizy war-
tosci czy regut, bo nie mieszcza si¢ one w metodologii, ktora akcentuje racjonalnosc¢
(optymalizujaca czy ograniczona). Typologia rynkow White’a odczytana przez pry-
zmat konwencji jakosciowych rodzi hipoteze, ze stabilne rynki moga powstacé, jeze-
li uzupehione zostang przez konwencje jakosciowe réznych rodzajow: handlowe,
przemystowe lub stuzebne.

Socjologiczna perspektywa struktur i ekonomiczna perspektywa konwencji roz-
nig si¢ swoimi metodologicznymi korzeniami. Pierwsza z nich czerpie z socjologicz-
nych tradycji holistycznych, druga — z metodologicznego indywidualizmu. Mimo
pozornej sprzecznos$ci taczenie tych dwoch podejsé jest jak najbardziej wskazane,
gdyz pozwala na pelniejsza, a przez to doktadniejsza analiz¢ badanych zagadnien.

Badania nad jednolitym rynkiem europejskim dostepne w literaturze przedmiotu
zawierajq przede wszystkim wyjasnienia funkcjonalno-teleologiczne. Zastosowanie
analizy White’a i ekonomii konwencji pozwoli wprowadzi¢ studia nad jednolitym
rynkiem europejskim na poziom wyjasniania przyczynowego, dotychczas rzadko
obecnego w analizach.
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CONVENTIONS AS INSTITUTIONS OF SINGLE EUROPEAN
MARKET

Summary: The paper presents two approaches to the analysis of market coordination. First
one, economics of conventions, developed in France, possesses a few converging points with
institutional economics. Second one, sociological approach to production markets embedded
in social networks. The author presents theoretical concept of merging these two concepts into
one — the analysis of markets with the quality conventions. In the last part of the paper the
author theorizes about the possibility to use this concept to analyze the structures of the Single
European Market.
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